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个题目肯定会感觉到很迷惑,其实是你们没有遇到这样的事,如

果遇到了也会感觉后悔,我是一位非常成功的柴油机和发电机

组经营者,自2003年以来,我们潍坊生产的各种柴油机就供不应

求,而且价格一路攀升,当时的利润可能是40%以上,当时所有的

生产企业的利润都在成倍的增长. 2003年春节我的连襟和他的

姐夫到我家做客,看到我的同行眉飞色舞的样子,心里在暗暗的

鼓劲,不出一个月,潍坊新丰柴油机厂出炉,当时我见他们还问,

如果资金有困难我可以支持10万,结果他告诉我这是他们自己

家族企业,我也没有说什么,他们起早贪黑,非常的勤奋,终于在2

个月把生产线建立,但柴油机的市场瞬息万变,等他们产品出来

的时候市场价格急转直下,不用说新产品就是原来的知名企业

也大量的积压.柴油机的变化幅度和速度不亚于炒股的风险. 

我以前做生意的原则是绝对不可怜人,但对于亲戚来说却没有

坚持原则,这就是以后心情不畅的原因,我的连襟找到我说新的

产品出来了,如果有可能帮着销售点,我感觉他们刚起步,就在

与我的市场影响不大的广州发了10台货,结果机器连续出现问

题,我通知他们,他们光说派人,就是不去,我在那是代销,没有办

法只有给别人更换(所以我提醒大家,没有三包能力的厂一定不

能打交道,不管是你的什么亲戚),我的连襟当时告诉我说,你把

机器发回来吧,如果属于质量问题,他们承担运费,如果属于非

质量问题,让用户承担费用,广州离潍坊2000多公里,柴油机又不

是能搬动的,哎!我整天头疼的睡不好觉,倒不是因为这2台柴油



机,心理想,人怎么能这样,这样的人怎么能支撑一个企业,我当

时很迷茫! 其实这不算什么,好系还在后面,当时因为各种原

因,2台有毛病的柴油机没有运回来,等到我们从广东撤点的时

候柴油机运了回来,当时新丰柴油机厂在停产状态,我知道他们

没有能力维修,心想,都是自己的亲戚,认了吧(我 这人心理素质

很高),就把牌子偷偷的拿掉到我现在代理的一家知名企业想浑

水摸鱼把这2台机器修好算了,但这家企业的管理比较严,到了

车间告诉我,如果这3台机器的毛病不算严重就想办法给修好

了 ,但因为该机器油水混合,不好修,我没有办法只好拉回(当时

我的样子好狼狈啊,我从来没有这样,因此脸红,我也是很要面

子的人). 过了几个月,市场有所启动,在供货上的口中我得知新

丰柴油机厂又开始生产,我欣喜若狂.急急忙忙的安排人把需要

三包的柴油机拉到新丰,结果告诉我们的人说,去晚了,生产的30

台柴油机全部发去太原了,要我们先把柴油机放下等他们回来

再给换,没有别的办法,只有放下了,有过了好长时间我的连襟

告诉我,说我拉去的柴油机不是他们生产的,我当时的气愤你们

根本就无法形容,我如果连这都分不清,我算什么了,再说我的

朋友和合作伙伴打死也不会骗我,因为当时的牌子是我拿下来

的,他告诉我他们的哪个月份根本就没有生产柴油机.我当时真

的想当着他们的面把柴油机砸碎在新丰的门口! 事情过去快一

年了,我们的三包柴油机还停在潍坊新丰柴油机厂里,我最近想

起来给我连襟电话,他还是说有一台柴油机不是他厂里的,我说

既然已经这样了,你看看着办吧,我什么也不说,我告诉他凭良

心,让他看着办,他说要不他赔点钱,让我自己修,我说如果我能

修不早就修了吗!其实当时他们给我的柴油机的价格是21200

元,现在已经缩水到15200元(如果是新的话),亏我是任了,但我



认为我没有错,到目前为止,我还没有把一年多以前的三包问题

处理好! 钱虽然不多,我也亏的起,但作为亲戚我不甘心,我做什

么事都光明磊落,为什么这样倒霉的事会到我头上,想起来就憋

的慌,我把这写出来是为了提醒大家,以后不管和谁做生意都要

注意,千万不要因为亲戚而手软,否则,新丰下一个害的就是你!
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