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E4_BA_8C_E7_94_9F_E7_c123_282648.htm 一年来一直瞒着家

长却获老师支持，“老板”笑言做生意促进了学习。 中学生

就能做生意，而且月赚3000元？广州市海珠区一位中学生去

年起尝试在网上开店做生意，不但生意红红火火，现在还准

备开分店呢。对这位中学生经商的行为，家长和老师有不同

看法。 生意兴隆欲开网上分店 这位网名叫“阿旺”的男孩子

今年读高二，酷爱模型，去年10月，还没有身份证的阿旺借

了表哥的身份证进行注册，在网上办起了属于自己的模型店

。 在接受记者采访时阿旺表示，当初“从商”纯属偶然：“

我在网上商店里买了几个模型，最初觉得比市面上便宜很多

，但有一次找到一家批发店，才发现差价有两三倍！于是就

想，那还不如自己去卖！” 由于没有启动资金，所以阿旺选

择了在网上开店。他把自己收藏的模型用数码相机拍下来传

上网，小店正式开张。“开了店才发现生意不好做。一是少

人光顾；二是不懂定价，老是定得过高。”阿旺说，到去年

春节为止，他只成交了两宗生意，“我这才知道，原来在网

上办店也要有专业知识。”为了把生意做好，阿旺特地买来

介绍从商技巧的书籍研究，重新调整了小店的定位和经营模

式，还展开了宣传：把店名和网址印成小名片，放在一些模

型店和学校附近小卖店里发放，还到一些专门论坛上发帖宣

传，甚至在同学间拉起了生意⋯⋯ 一番努力下，阿旺的生意

有了好转，今年3月份就做成了十多宗生意。现在，阿旺每月

的利润高达3000多元，小店还成了网站上的“品牌名店”推



荐，更成了某一品牌模型的广州代理。最近，阿旺又有了新

目标：到其他网站上开分店！ 大学要考贸易专业 阿旺的学习

也没耽误，现在仍保持全班前五名的水平。“我心里很清楚

，学习是主业，经商是锻炼，所以我从不为了做生意而误了

学习。”阿旺说，自己平时都是周末或者中午、傍晚抽空去

进货，网上交易也是在课余时间进行，学习量一点也没减少

。而且，他觉得自己做生意后，与社会接触多了，思维更加

开阔，反而促进了学习，“比如作文就有进步。” 明年就要

高考了，阿旺信心十足，他的目标是考中山大学的岭南学院

，读贸易或者企业管理专业，“毕业以后我准备从商，如果

资金允许的话，我自己创业，或者把这家店做大。”现在，

阿旺每个月存下一千多元，希望积累一笔创业资金，其他的

则用来模型店的再发展。 瞒着父母做生意 在接受采访时，阿

旺不愿透露自己的姓名，因为“我是瞒着父母做生意的，如

果给他们知道，肯定会逼着我把店关了”。 阿旺说，在自己

开店前期，有一次试探性地问父母办一家这样的小店好不好

，父母没听完就断然拒绝了：“高中了，还搞这些乱七八糟

的东西，还想不想考大学？”现在，订户的来信也只能寄到

同学家里转收。 老师称适度做生意可支持 不过，阿旺很高兴

地说，自己得到了老师的支持。记者采访了他的班主任黄老

师。“今年初，我无意中知道他在网上做生意，开始时很惊

讶也很反对。我和他约定试行一个月。如果一个月内不影响

学习且能顾好店面的话，就允许他继续，否则马上停止。”

黄老师说，结果几个月过去了，阿旺的成绩不降反升，于是

开始观察和支持他的行为，“现在，我还会偶尔看看他的店

，给他提一提意见。” 黄老师认为，家长和老师们不必对学



生的有限度的经商活动过于敏感，也可以视之为社会实践活

动，只要把握好尺度、不影响学习，还是应该支持的。
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