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E5_AD_A6_E7_94_9F_E5_c123_282665.htm 从大学里搞销售的

“不务正业”大学生，到国有单位里不安分的年轻人；从国

有单位的销售英雄，再到辞职下海坐拥数千万元资产的企业

家今年39岁的河南金鹏事业公司董事长赵长升，走的是一条

典型的大学生创业的道路。 也许正是这个原因，赵长升想用

自己的经验，为大学生创业提供一站式全方位的服务。 校园

创业：绝不仅仅是为了钱 “在大学期间，我开始了创业，并

尝到了创业的酸甜苦辣。”赵长升说。 赵长升出生在河南省

南阳一个偏僻的小山村，1984年考入郑州大学数学系企业管

理专业。为了不让父母负担过多的费用，赵长升一直勤工俭

学。但他说他做的真正能算得上创业的事情有两件。 第一件

事，是他策划、筹资印刷了郑州大学的第一套学校明信片。

当时，赵长升收到了中学同学寄来的有展示其他学校形象的

明信片，而郑州大学没有。他觉得，这是郑州大学一个很好

的宣传机会，也是一个创业的好点子，就立即开始计划。他

先是动员学校掏钱来印 1000 制，他来组织销售。可是学校没

同意，他就自筹资金把明信片印了出来，结果非常受欢迎。 

这一项，赵长升挣了近2000元。 “那时两千元钱是很大一笔

钱了，我大学毕业时的月工资才87元钱。在学校花自己挣的

钱，那感觉真好。”赵长升说。 第二件事是，当时，郑州大

学有一个化工厂，但是化工厂生产的植物生长激素卖不出去

。一位老师动员赵长升试着去卖，他就组织了几个学生，开

始在郑州郊区跑销售。结果发现市场还可以。后来，他发动



班里、系里的同学加入进来跑销售。 他说，当初在校园搞销

售的经验对我以后的事业很有帮助。 机关创业：随波逐流，

这一生就完了 1988年，赵长升大学毕业，被分配到了一个军

工研究所刚刚成立的经营开发部。 一开始的企业生活并不像

他想像的那么完美。由于部里的领导以前专心搞科研，不知

道怎么搞经营，向他提出的要求是：不干活，不花钱，不出

事。 赵长升说：“半年以后，在研究所讨论为什么这个经营

开发部门不能发展时，我说，按照领导给我提的不干活，不

花钱，不犯错的要求，这个部是不可能发展的！今天我提出

来，要么调离这个部门，要么调离这个单位！” 当时，研究

所正在筹建一个石英晶体厂，就把赵长升调了过去。可工厂

建成后，负责引进设备的港商却在拿到最后一笔货款后，撕

毁产品包销协议。由于厂里没有销售科，内销、外销渠道一

个也没有，赵长升就自告奋勇承担起了推销产品这一重任。 

电话推销不行，写信推销没有回音，1992年8月11日，赵长升

只身一人踏上了郑州至广州的列车，准备在珠江三角洲上门

推销打开缺口。结果，在广州的第一个晚上，他包里的1000

多元钱就被盗了，仅剩下衣兜里的600元钱。 带着愤怒和无奈

，赵长升来到深圳，开始一家家工厂登门推销。10天的时间

，他走访了100多家电子工厂。但是他都没能拿到一个订单

。600元钱眼看就要花完了，他只好带着懊恼和失望又回到了

郑州。 初战不利，赵长升认识到，上门推销并不适合厂里的

销售。在研究分析之后，他开始转而向那些在晶体市场中具

有影响力的代理商展开攻势。 思路一变天地宽。赵长升找到

了一家经营晶体规模最大的公司的叶经理。由于两人谈得很

融洽，叶经理很爽快地给了赵长升5万只晶体的订单。 “这



笔生意的成交，使我深深体会到，作为一名推销员，首先应

该推销自己，如果双方能产生心灵上的共鸣，那么你根本用

不着再去推销你的产品了。”自此，先交朋友，后做生意，
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