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https://www.100test.com/kao_ti2020/282/2021_2022__E7_94_B5_E

5_AD_90_E5_95_86_E5_c123_282797.htm 据《中国网商生存发

展报告》显示，中国通过由互联网构筑电子商务平台进行交

易的商人在短短3年时间内实现了2000万人的突破。报告归纳

和揭示了一系列中小企业电子商务应用特点和规律，报告显

示24%的网商年电子商务交易超过其业务总额的30%；75%的

网商企业安排专人从事电子商务。 网商主要指运用电子商务

工具在互联网上持续进行商务活动的个人或企业。中小企业

是网商群体的主要组成，网商形成的两条途径：一是网民和

网友从互联网世界的体验者相继过渡到网络买家和网络卖家

，继而发展成网商；二是一部分传统商人或企业为追求更大

发展，突破企业成长瓶颈，运用互联网成功实现转型，从传

统商人发展成网商。 针对这一市场商机，时代互

联(www.now.cn)今年推出的1.5G商务智强型虚拟主机进行了

一次升级，该款主机分4种类型，拥有支持PHP、JSP、ASP

、ASP.NET脚本，支持WAP手机站点，多域名绑定和多子网

站，带GCDN全球网络镜像及加速引擎，同时配备150MB

SQLServer2005/MYSQL数据库等强大功能，赠送800M邮局空

间。除了独有高级网站情报分析系统外，还有免费集成繁简

通和电信、网通和香港三种机房选择。该公司负责人还说:“

为了给网商一个发展的机会。我们在价格方面给客户最大优

惠，这款主机性价比之高是业内鲜有的。” 个人网商发展过

程一般是从最早的互联网玩家过渡到买家之后发展为卖家，

进而蜕变成为网商。这部分群体主要以C2C类的网商为主



，25岁以下的人甚至占到了90%。而企业网商则更多是在生意

遭受到挫折或者瓶颈后转而求助于互联网，并利用互联网成

功地实现了身份上的转型，重新找到一个新的营销平台和业

务突破口，依托电子商务平台，逐步做强做大。 随着互联网

环境的不断变化，人们利用互联网的程度越来越深，电子商

务应用的广度和深度也在逐步加深，无论是个人网商还是企

业网商，效益都是其进化的动力。76%的网商认为在网上做

生意，客户来源广，67%的网商认为投入成本低，还有55%的

人认为沟通效率高。相对于线下的商业活动，电子商务具有

投入低、风险低、门槛低的优势。网商已经成为整个经济环

境中极为活跃并极具竞争力的一个群体！ 100Test 下载频道开

通，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


