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开始 去年才大学毕业的林志诚拥有一间手工皮革饰品厂、一

间自有品牌专卖店和几家加盟代理店。由于学的是设计专业

，因此，林志诚一直都想自己设计一些皮革饰品，开间小店

。毕业到广州后，林志诚把广州的皮革饰品市场跑了个遍，

他发现从事手工皮革饰品制作的厂家特别少，他觉得商机来

了。在市场调查中，林志诚结识了一些做皮革生意的行家，

他们对林志诚所制作的手工皮革制品很感兴趣，提出从他那

里定货。林志诚花3000元订购了牛皮和一些制作工具，自己

动手缝制了30多个精美的手工皮包。产品深受行家欢迎，进

一步坚定了他从业的信心。今年3月，林志诚成立了一间手工

皮革饰品工厂，头两个月整间工厂就靠他和女友撑着，他既

是老板，也是设计师、工人，女友则管理财务。最初他的产

品大都供应给广州的销售商，随着产品知名度的不断上升，

不少外地的商家也直接找他定货，他的手工工厂也慢慢成长

起来。现在工厂招了十来个工人专门负责加工，林志诚也真

正做起了“老板”。开专卖店林志诚选择了上下九商业圈。

小店开张不久，产品卖得很好，平均每天的营业额都在1000

元以上，节假日生意额更是成倍上涨。专卖店的生意越来越

好，林志诚慢慢开始着手发展加盟店，目前他在重庆、广西

已经有了2家加盟店，一个月下来，零售和批发的销售总额能

达到7万到8万元，月利润3万元左右。 张一虹：根据特长分配

工作 2004年7月，张一虹到北京旅游。在长城脚下，他看到有



人用数码相机给人照相，电脑打印出彩照后，再经过一种机

器把照片烤印到白色瓷杯上。尽管做一只杯子要50元，排队

等候的人却很多。偶然发现的商机，让张一虹动起了心思：

把这项技术引进到广州，肯定也赚钱。单是在校园里推广，

就有干不完的活。张一虹了解到这项业务的技术和设备费用

共需2.7万元。于是，张一虹连同几个同学组成了股份制公司

，利用空余时间打工挣钱，再加上原来大家的资本，两个月

后，他们终于买回了机器。随后，他们又根据各人的特长做

了具体分工：学市场营销的负责承揽业务，电脑不错的负责

产品后期制作，喜欢玩相机的负责照相，喜欢跑动的负责收

货送货，办事认真的当了大管家。就这样，他们创办的公司

开张了。尽管大家都很卖劲，可业务量就是上不去。几位创

业者分析发现，价位高和宣传不到位是重要原因。意识到这

一点，他们决定采取薄利多销的策略，并通过张贴海报、制

作幻灯片在包场电影上放映等多种形式大张旗鼓地宣传；同

时他们将印有校徽的瓷杯推销给已经工作的师兄师姐，效果

还真的不错。后来几位创业者又开辟了卡通图案、十二生肖

、校院背景、书画作品等多项新业务。除瓷杯外，他们还将

图案烤制到盘子、文化衫、鼠标垫、光盘、手套、挂历等不

同的介质上，全方位满足客户的个性化需求。随着产品日益

丰富，张一虹公司的知名度也越来越高，一些高校门前的礼

品店也要求做他的代理商。到夏天为止，几个大学生的公司

已收益十几万。 创业心经 谈起自己的创业经，两个大学毕业

生有不同的心得体会，总结如下：第一，要先对市场进行深

度调查，抓住先机。第二，没有资金，再好的创意也难以转

化为现实的生产力，因此，创业前要通过各种途径积累一定



的启动资金。第三，要有一门技术，用智力换资本，这是大

学生创业的特色之路。第四，大学生由于通常对理财、营销

、公关、管理不太在行，因此，必须技术、经营两手抓。(
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