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窗外可以看到无数本书籍的封面图案。这里就是传媒大

学2004届毕业生李宁经营了一年的书屋。 记者到的时候，几

个师傅正在安装一个新书架。李宁告诉记者，根据市场需求

，他要增加一些专业书籍。 书店投资提示 首先要到工商局注

册，然后到文化局办理文化经营许可证，还要到新闻出版署

考取一个从业资格证，之后要拿着店面所在房屋的产权证和

上述证件，到工商局办理营业执照等等，最后就是到国税、

地税等部门办理相关事宜。 投入成本：2万元到3万元 一年收

益：4万元到5万元 1.机会：自己把握 大四下学期有一段时间

李宁找了家IT公司实习，感觉特别枯燥，自己不喜欢，因为

有要考研的想法，但又不想管家里要钱，所以决定先解决生

存问题再谋求发展。而就个性而言，李宁说他是向往自由的

，所以就产生了想自己独立创业的想法。 毕业前摆过旧书地

摊的同学告诉李宁，卖旧书生意好的时候一天能卖上1000元

，这些反馈信息让李宁开书店的想法渐渐有了雏形。经过一

番考察，李宁发现学校里缺少针对学生的打折书店，而且自

己刚毕业，对于书的感情比较深，相对其他行业而言，做书

店入行也会比较快。当记者问及李宁当时是否考虑到失败时

，他笑着说：“当时的心理是出奇的平静，什么也没想就做

了。” 2.资金：借来主义 李宁开店的资金都是从老师和同学

手里借来的，当时筹集了大约2万元的本钱，就把这个店开起



来了。因为是租用学校的地方，所以每个月还要交1500元的

租金，一年按10个月计算。 刚开始的时候李宁是去北京各书

籍批发市场淘书，还从几个朋友那赊一些书过来，等卖了后

再给人家钱。因为专业书籍必须是现款现结，所以在进书的

时候就要特别谨慎。 3.经营策略：打折 李宁从一开始就把目

标锁定在校内的学生，因此书店里的书即使是专业书一般也

是打上8到9折。还有的社科类图书则打到了5折，这样的价格

对于还没独立经济来源的学生来说非常具有吸引力。 4.成果

：半年还本 开学几周是书店生意比较好的时候，平均一天能

挣1000元，淡季的时候也能赚上500元。去年年底李宁就把当

初建店借的钱都还上了，挣来的钱又被李宁投入到书籍的更

新上。开学后的几周一个星期要进3次书，每星期都要投

入6000多元，现在一个星期要进2次书，每星期也要投入4000

元左右。现在小书店的客源大概占了学校学生数的六分之一

到八分之一。 5.困难：总会有的 李宁坦言，现在限制书店发

展最大的因素就是资金不充足。因此在经营过程中，他为了

扩大书籍种类，又再次借了钱。还有一点是在经营中逐渐发

现的，就是书籍品种不丰富，价位比较低的专业书种类少，

有的学生只好去买高价位的书籍。另外，一年中只在开业第

一天做过宣传，其他时间都没再做过。李宁认为，宣传也是

他今后要好好做一下的事情。 如何办理营业执照(开店必读) 

记者从北京工商局询问了解到，北京市在2003年曾发了一个

《2003年高校毕业生从事个体经营问题的通知》，这一通知

目前依然有效。给予大学生从事个体户创业的优惠：除国家

限制的行业外，自工商部门批准其经营之日起1年内免缴登记

类和管理类的各项行政事业性收费。免缴的具体收费项目包



括个体工商户注册登记费、个体工商户管理费等17项收费，

以及国务院、省级人民政府及其财政、价格主管部门批准的

涉及个体经营的其它登记类和管理类收费项目。但是优惠政

策只能是用于大学生申请个体户创业，不能是企业创业。 记

者还就大学生创业贷款问题咨询了北京市工商银行、农业银

行、建设银行和招商银行等几个银行，这些银行表示目前没

有针对大学生创业贷款的相关政策。 具体操作：高校毕业生

申请个体工商户设立登记时，应当向登记机关出具普通高等

学校颁发的《毕业证书》、个人身份证，以及省级高校毕业

生就业工作主管部门签发的《全国普通高等学校本专科毕业

生就业报到证》或者《全国毕业研究生就业报到证》(以下简

称《报到证》)；登记机关核实无误后，依法办理登记注册手

续，并在《报到证》上注明登记注册时间、加盖登记机关印

章后退回本人，在《个体工商户营业执照》经营者姓名后注

明“高校毕业生”；高校毕业生凭《个体工商户营业执照》

免缴上述有关收费。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直

接下载。详细请访问 www.100test.com 


