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货 淘宝口号：帮你砍价 “人在网上漂，咋能不挥刀？帮你砍

价！”淘宝的口号对网络买家其实不无提醒价值。五一期间

，多家网站纷纷拿出具有诱惑力的价格，大家不妨多比较一

下，避免买贵后“心碎”。 记者昨天在淘宝网上看到，这里

的“香港街”国际大牌手表、化妆品等，正在促销，品牌涉

及西铁城、ZIPPO、安娜苏等，正版的施华洛士奇水晶代购5

折特价，NIKE、阿迪达斯3折特卖。 值得一提的是，除了名

品打折，今年黄金周的另一个关键词就是“婚礼经济”，消

费者今年在网上很容易就能买到便宜的婚纱。记者在易趣和

淘宝网上看到为数众多的婚纱，欧美风格、日韩系列、中国

古典礼服，不同款式的感觉穿在模特身上一目了然，可能会

让你挑花眼。一家淘宝上的婚纱摄影店老板告诉记者，这几

天每天预约拍婚纱照的年轻人是平时的两三倍。普通的婚纱

小店一天能卖出去5至10套之多。买主张先生告诉记者，网上

的婚纱一般卖两三百元，贵一点的七八百元，当然也有上千

元的，有的款式和材质与婚纱店里动辄两三千元一套的婚纱

比起来也并不逊色。记者发现，同样有价格优势的是，新娘

的配套饰品，比如漂亮的婚纱皇冠、水晶项链，都能以不

到100元的价格收入囊中。 易趣游戏：男人更喜欢 对男性网

民而言，易趣网可能更容易勾起他们的兴趣。因为德国世界

杯的相关产品已经开始在上线叫卖了。在进入购物区之前，

需要网友先玩一把野蛮女友把男友当球踢的游戏。玩过游戏



之后，就可点击看到罗纳尔迪尼奥的战衣、巴乔纪念T恤，还

有表情生动的运动玩偶，尽管价格并不特别低，但记者发现

论坛里已经积累了大量人气，跟帖者众多。 当当实惠：不抢

得不到 如果你需要买性价比高的优盘，当当网不能不提。朗

科1G容量的优盘，给当当网友独家低价299元，记者发现点击

量已经突破4000个。而百货和数码产品正在进行满150元直接

减20元的活动，其中红酒面膜加一朵左旋C的喷雾因为只

卖259元而被抢断货多天，受到一些女性买家的抱怨。 搜狐商

城：变脸迎商户 昨天，记者在比价的过程中还发现了一个重

要变化，搜狐商城已经悄然变成一个C2C的商城，而不是以

前坚持多年的B2C商城，这里入驻了很多个商户，商品数量

与以前相比有了大幅的增加。或许是正在试探用户的反应，

还不想告知天下，搜狐对这一转型保持了惊人的低调，不过

网友和希望利用搜狐人气网上开店的商家不妨感受一下。 【

网购指南】 其实网上购物不光是图便宜，它的另一大好处是

方便。如果你五一出游，但不想背一堆大包小包的特产回来

，也可以回来后在网上购买各地的特产。这个小窍门能帮你

成功减负。日本的招财猫、韩国的小饰品、中国台湾的琉璃

，成都的特色小吃，花钱不多，却能买到具有鲜明地域特征

的土特产，不用受累，就能满足你孝顺父母或赠送亲友的需

要。 需要提醒的是，网上购物有风险，因此请选择一些有口

碑的正规网上商城购物，不要贸然去一些小网站。购物尽量

使用支付宝或贝宝等安全支付工具，收到商品后，要认真检

查是否符合其样品展示的特征，有没有缺斤少两或残损，然

后再给快递签字，避免事后维权说不清楚。 赚得多网店月入

胜白领 黄金周除了旅游和逛街花钱，如果你希望赚钱，不妨



考虑网上开店。开网店并不特别困难，要想经营得好，别人

的成功经验或许真该借鉴。随着购物环境的成熟，仅易趣一

季度注册用户就新增了260万，注册用户总数突破了2000万。

其中有些兼职店主干脆辞职专注网上生意。 CEO有四种成功

模式 模式一：杨骏夷多和客户沟通 他曾在短短两个月时间内

，创下了16万销售额。小杨目前每月纯收入2万元，超过一般

大公司白领。他说毕业以后不准备找工作了他已经在国外注

册了公司，接下去要推广中国手工艺品。 他的第一笔跨国生

意是在一年半之前做成的，当时一个法国客户看中了杨骏夷

手上一款中国特色的小手表，开价17美元买走，使得小杨振

奋不已，第二天他马上把店铺名改成海外流行的模式，同时

给商品添上了英语说明。 “效果一下子就出来了，平均每

天1至2个海外单子，一个月能有近4000美元的销售额。”目

前小杨约有1／3的生意是海外销售，主要市场为欧洲。他说

，“欧洲客户一般购买有价格优势的中国服饰，比如牛仔服

和鞋，具有中国特色的手工制品尤其受欢迎。” 老板心得：

肯花时间研究新的交易平台；反复琢磨顾客的购买规律，尊

重客户的文化习惯，积极把握交流机会。“要跟客户多沟通

。当你知道顾客为什么不买你商品的原因，你就能有所改进

。”模式二：“迷你屋”(网名)找个好供货商 刚在淘宝开店

时，她完全凭热情卖些化妆品的散货，高丝、资生堂等，后

来她知道了英国THEBODYSHOP品牌护肤品，就决定成为这

个品牌在淘宝网的代理。随后“迷你屋”辞职回家，专职网

上经营，销售业绩月月递增。她每个月需要完成3000元的销

售指标，现在的进货，每月2到5次，每次都在3000-50000元左

右。 老板心得：她说自己的成功因素很简单，遇到一个好供



应商，配合好，再加上无可挑剔的服务。模式三：谢奕小事

也要说到做到 在英国留学两年，今年2月份与好友创立了网

上店铺，很快就从原来只有100多信用度的业余卖家，变成了

目前拥有1600多信用度的职业大卖家。他感觉这种变化得益

于诚信。一个难忘的经历是，一位在中国工作的美国教

师TOM希望购买谢奕的商品，给谢奕留下了西安的地址，但

东西快递送过去后却找不到人，谢奕只能把物品托快递转交

给自己在西安的朋友，代为寻找，结果终于在学校找到

了TOM本人，原来是他把楼号写错了。这件事让美国买家一

下子看到了中国卖家的信誉，随后又下了几单，还向朋友们

推荐。 老板心得：国际平台远不像大家想象的那么美好，要

有面对困难的勇气和心理准备。要对eBay国外站点的规则有

所了解，他们结合了很多当地特点，与eBay易趣在中国的站

点规则有所区别。此外还要了解国外消费者的语言使用习惯

，同时注意诚信。 模式四：琪女士坚持到完成客户积累 淘宝

网开店的她今年32岁，已经下岗8年了。孩子7岁。3年前，丈

夫买了电脑玩网络游戏，为了家和孩子，她决定把丈夫从电

脑上“抢救”出来，于是开始接触网络生意。从卖十字绣开

始，但竞争激烈，一个月连100元都挣不到。现在她主要卖当

地产的睡衣，虽然每个月的收入还不到1500元，但她相信既

然自己选择了这条路，就要面对困难走下去。 老板心得：即

使现在你还不够成功，也要坚持，因为你需要时间完成用户

流量的积累。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载
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