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8_A1_8C_E4_BF_9D_E9_c67_286515.htm 5000关口前，基金销

售仍然火热异常。近日，中邮核心成长、华安策略优选、光

大保德信优势配置等基金均是一日售罄。 5000关口前，基金

销售仍然火热异常。近日，中邮核心(净值持仓)成长、华安

策略优选、光大保德信优势配置等基金均是一日售罄。记者

在走访部分银行时了解到，作为基金最重要的代销渠道，银

行对基金的销售空前重视，与此同时，收益率相对较低的银

行理财产品和保险理财产品，却遭到了冷遇。不少银行网点

的宣传架上，放满了各种类型的基金产品推广资料，而银行

和保险理财产品的宣传资料则很少见到。 记者昨日在兴业银

行(行情论坛)深圳彩田路支行看到，该行的宣传架显著位置

上均摆放着基金产品的宣传资料，如南方、海富通、兴业等

基金公司旗下的产品说明，最下面才摆放着证券公司、外汇

理财产品或炒黄金、保险等方面的理财产品资料。而记者在

附近的建设银行、招商银行(行情论坛)、中国银行(行情论坛)

的网点也同样发现，各银行宣传架上摆放最多的均是有关基

金的资料，而银保理财产品则很少见到，即使有也大多是摆

放在不显眼的角落。 “现在银行基本上成了基金产品宣传的

大后方了！”工行四川省分行一位客户经理告诉记者，基金

的高收益率吸引了众多投资者热烈追捧，在存贷款、信用卡

、网银、保险理财产品等各项业务中，银行工作人员丝毫不

担心完不成工作量的就是基金了。这位客户经理透露，现在

到各网点咨询银行保险理财产品的日均不到10人，大部分投



资者首选基金理财。据介绍，保险产品一般期限较长，很多

产品都在5年以上，而且手续费高达10%左右，要收回本金至

少也得两年半左右，“除非投资者近几年不想动用资金且增

值预期不高，否则有谁会在高收益的基金产品前不动心呢？

”这位客户经理还介绍，现在不少银行网点已开始裁减银保

产品代销网点，即使有代销的，也严格规定了任务量，定期

达不到指标，银保产品就会遭到撤柜的命运。 据保监会日前

发布的《2007年上半年保险中介市场发展报告》显示，二季

度末，全国保险兼业代理机构的数量比上季度末减少7.13%，

其中银行类减少9433家，占机构减少总数的89%。报告分析，

其原因很重要的一个方面就是部分商业银行将注意力转移到

基金销售等业务，对保险代理业务关注度有所降低，导致一

些网点的保险兼业代理资格因业务许可证到期没有换证而被

自动取消。 业内人士分析认为，只要牛市不改和宽幅震荡同

时存在，股民转基民的趋势就会进一步加强，基金的持续火

热，将使银保产品的生存空间受到更大的挤压。 100Test 下载

频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问
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