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回到自考这个战场。开始我的第二个本科学历，重披战袍，

试探性复出我报了4门，成绩下来过了3门，其中两门78分。

在我看来，自考并不难，其实很简单。我并不是一个有很高

天分，很聪明的人，不过是善于总结罢了。我愿意把我的心

得写下来分享给大家，祝愿大家报8过8，报7过7。 一，串讲

：考试的灵魂 1，什么是串讲：有些同学对串讲这个词很陌

生，这让我十分诧异。串讲这个词应该是始终贯穿在你整个

自考生命之中的。串讲，是主考院校的教师在考前组织的快

速辅导班。有时候离考试只有半个月了，才举行串讲。串讲

是十分重要的。为什么这么说呢。道理说白了很简单，大家

也不必有什么其他想法。人，都是追求利益，追求最大化利

益的。我的第一个专业(这里不具体说了，以免引起不必要的

麻烦)，串讲一次是80元。需要提前报名，时间是一天至少超

过8小时，我听过一次13小时的串讲，早8点到晚9点。在串讲

当天，还会有专人拿着一个大塑料袋收钱，有的学生没有提

前交费，串讲当天再交也是可以的，只要你知道什么时候在

哪里开始串讲。多功能厅可以装300个人。串讲的时候，不夸

张的说，除了墙壁和天花板和老师的桌子上没人，其他地方

全坐满了人，包括走廊里，包括地板上。整个听串讲的人大

概有6，7百。每人80元，600人，48000元，一天的收入。一天

的时间老师要把整本书捋顺，去粗取精。谁也不是傻子，谁

也不会白白交80块钱，谁也不会跟钱有仇。往下我不说了，



大家自己琢磨去，串讲的份量有多重。老师说的每一句话都

是金子，每个词都是分。不客气的说，串讲等于半个卷子。

大家最好自己去听串讲，实在去不了的，在网上找笔记，都

是听串讲的同学自己整理的。但我希望还是自己亲自去听比

较好。 2，如何听串讲：在我听串讲的时候经常发现有同学

从开始睡到结束。如果你这样，还不如在家里塌塌实实的睡

。交了80块钱就为了团在地上打瞌睡，太亏了，太对不起人

民币了。怎么听串讲，要听老师在哪里重复。串讲时间宝贵

的跟金子一样，老师心里比你有数。他没功夫废话，如果这

道题老师讲了5分钟，就说明卷子上有可能考；如果他讲了10

分钟，那就百分百的要考。这里很重要，所以你不要嫌老师

絮叨。他重复就有他的理由。我曾经用这个方法押对了最后

一道论述题，十分。 二，教材：考试的基础 1，如何背书：

我认为4遍就够。4遍背过，别的不敢说，及格没问题。第一

遍：跟着串讲画重点。第二遍：按着重点老老实实，认认真

真的背上一遍。我考广告与消费心理的时候想偷个懒，没认

真背，只是多看了几遍，结果险些挂掉，最后61。第三遍：

再从头背上一遍重点，这遍可以有想不起来的地方，想不起

来的时候看看书。第四遍：还是再背重点，这遍想不起来的

地方要明显减少，即便有想不起来的，扫一眼书就能马上记

起来。如果还有时间，可以多看几遍书，看就可以了，不用

背了。 2，看书看什么：在串讲上，我们得到的是名词解释

、简答、论述，这些占卷子的70-80分。这里面，你认真看书

了，能够有把握得到的是40-50分。在单选、多选、填空里，

基础的又有一半，可以拿到15-10分。那么现在可以拿到55-60

分，稳拿。那么剩下的，就需要你细心的看书，看那些边边



角角不会出大题，但会成为单选多选填空里最后那2，3道题

，完全是在考你看没看书的这种题。这种题不用死背，多看

，有个正确的印象，考试的时候能挑出来就完了，可以拿

到6-10分。那么现在你稳拿的就是70分左右了。如果你超常

发挥，拿个80以上不是问题。我有一门曾经考到87。 三，历

年试卷：考试的绝招 我是比较奇怪，有些同学，不看书，也

不看历年试卷，偏偏爱找些什么练习册，预测卷来看。我觉

得不可理解。这些东西归根结底还是从教材上来的，万变不

离其宗。你放着教材不看，去看这些由教材繁衍出来的东西

，比较怪异。如果有时间，建议大家找近10年的卷子，没时

间，近5年的也行，实在没时间，近3年的凑合了。我是一个

懒人，如果勤快的话，可以把历年每个小题总结总结，看看

出现的概率，就可以推断出新的考题。其实出题的这帮人还

是挺笨的，不过这也怪不得他们。书上的重点就那么几个，

年年考。大题就那么点范围，年年出。选择题不可能变成论

述，但论述可以变成选择。好好研究卷子，考试就是斗智斗

勇。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请

访问 www.100test.com 


