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https://www.100test.com/kao_ti2020/288/2021_2022__E9_AB_98_

E7_AB_AF_E2_89_A0_E9_c123_288059.htm 王庆超投资尚处起

步阶段的医疗产业，两年来，发展态势良好。他认准了与健

康息息相关的医疗产业的市场前景，并且选择了健康的投资

方式 四十出头，魁梧的身材，强健的体魄，乍一看，就知道

这人是个经常锻炼、注重健康的主儿。初见王庆超，看得出

的是他对健康的重视，看不出的是他实现了不同行业的跨越

。 一个是硬邦邦的通讯设备，一个是看不见、摸不着的医疗

体检技术，风马牛不相及。要实现两者之间的跨越，定会伤

透脑筋，但王庆超做到了，而且做得游刃有余。 服务比制造

更有潜力 金融业背景，在银行工作过，后来又在通讯领域摸

爬滚打了十三年。如今，摇身一变，又成为了健康管理机构

的掌门人，不能不说，这种职业跨度有点大。 王庆超早年做

过记者，1993年进入外资银行工作。五年后，自感羽翼丰满

的王庆超按捺不住创业的冲动，集合几个伙伴创立了格林威
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