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原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/288/2021_2022__E5_88_9B_E

4_B8_9A_E5_89_8D_E7_c123_288137.htm 有些项目不需资金或

仅需少量资金，关于这些项目将在以后章节重点介绍。但你

拥有的资金越多，可选择余地就越大，成功的机会也就越多

。因此，要有必要的准备资金。 首先必须准备一笔启动资金

。如果没有资金，一切就无从谈起。资金的来源可以通过各

种渠道筹划，如自有资金，集资、贷款以及与别人合伙等。

启动资金越充分越好。这是因为经营启动后可能会遇到资金

周转困难的情况。特别是刚开始经商，这种可能性更大，而

边经营边筹划资金的能力，又远不如已经有一定根基的商人

。如果准备资金不到位，就可能因一笔微不足道的资金，弄

垮你刚刚起步的事业。因此，要充分考虑开业资金的筹措，

适时、适量、适度地储备和使用，做资金使用的统筹安排，

力求把风险降到最低程度。 自己动产或不动产变现是资金的

主要的也是最可靠的来源。以前财主们将钱放在家中，甚至

藏于地窖，唯恐外露。如今，人们把存入银行，变成存款，

取得利息。而在经营眼里，单吃利息钱的增值太慢，钱要变

成资本，资本就能迅速增值。资本只有在运动中才能增值，

投放到生产、流通领域的资金才能盈利。资本能变换价值形

态，吸收人才、技术、信息、原料、设备。如果经过仔细选

择寻找到合适的项目，对技术、市场等均有信心，就果断将

手头的钱投资到你充分论证、选择的项目中去。但有一点应

该提醒你注意，要留一些备用金，以防不测，俗话说：鸡蛋

不能放在一个篮子里面。你可留一部钱购买国债和储蓄，以



备家庭生活和生意上急用，也可以使你能坦然处事。 自己的

资金不够，可以通过亲戚朋友集资，也可以动员其它老板来

投资。但你要说服别人，必须要有一整套详细的实话计划和

可行性论证。再加上你个人的魅力和口头说服国，去说服别

人投资。要承诺并实现风险共担，利益均沾，认真谨慎使用

别人的钱，自己宁可吃亏，也要保证按约定兑现给别人的投

资回报，这样，你才有信用，别人才会源源泉为断地借给你

钱，或继续投资给你，在你困难时，大家愿意帮助你，切记

“好借好还，再借不难”，做人做生意都要讲究信义二字。 

如有条件，资金不足，还可以从银行贷款。通常贷款要三个

方面的条件：一是有不动产做抵押；二是项目要有吸引力；

三是与银行要保持良好的关系。如果你有不动产如房子、汽

车等做抵押，贷款就会容易得多，不过即使没有不动产做抵

押，也不是绝对贷不到款，项目的投资前景和效益是影响贷

款决策的首要因素。银行要对贷款项目进行技术、经济等方

面的可行性论证。为此，你须谨慎选择项目，大量收集信息

，考虑各种可能性，选择最优或最满意的投资方案，增加银

行贷款的信心。越了解越熟悉的人之间，信任度越高，也就

更容易说服。要保持与银行界人士的良好关系，这对经营者

来说至关重要。初次向银行贷款，数额不宜过大，否则，很

难成功。从小笔贷款入手，每次到期按时还贷，逐渐取得银

行的信任，才能获得较大数额的贷款。 切记，贷款本身不是

目的，重要的是项目投资收益，能保证按时还本付息。贷款

不能延期更不能欠息，否则，就会失去信用。商业信用是商

人的生命。特别要注意资金使用风险，不可反你所用的资金

都投入到一个项目去，也不可超过你盈利能力大额举债，要



想办法分散投资风险，建议你资金分三块使用，一块用来投

资项目；一块用作项目备用金；一块用于风险较低的储蓄、

债券和股票投资。在保证投资收益的同时，尽可能降低投资

风险。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细

请访问 www.100test.com 


