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5_94_AE_E6_8A_80_E5_c123_288552.htm 我们工厂主要做蚕丝

被，因此看到阿里上关于蚕丝被的求购信息，我都非常关注

，结果往往令人失望。最近的求购蚕丝被的信息及本上都是

安徽XX县XX物资处，求购大量蚕丝被，我一看这些求购信息

，立即关掉该窗口，虽然我做着一行半年不到，但是前辈们

曾不止一次告诉我，警惕网上骗子！而该类骗子通常自称某

某物资处，需要紧急采购大量蚕丝被，常家与他们取得联系

后，他们通常会要求厂家带上样品，去他们单位相谈合作事

宜，如果厂家真地去了，那可能请客吃饭送礼，到该谈合约

的时候，买家都不见了。我们老板在创业之初曾经带上样品

去谈了好几次，结果都是一样：被骗掉几千甚至几万块钱，

买家就失踪了，俺们老板两手空空回到工厂。这可是惨痛的

教训，老板经常会给我们将他当时的经历。所以，看到类似

的求购，我们是不予理会的，这倒好，他自己找上门来了： 

上周六，一个自称安徽XX县XX物资筹备处负责人的任世杰先

生，给我打来电话，说：我们要给员工发福利，需要1000条

蚕丝被，你先给我报个价钱！”我询问清楚了他需要的尺寸

及规格，给他传真了报价单。本来对安徽的购买蚕丝被的询

盘我就不报任何希望的，但是因为这位任先生是主动打电话

来的，所以我给他传真了报价单，但是之后我也没给他联系

，甚至没有传真确认。 星期一大早，这位任先生又打来电话

：“刘小姐，你的报价我们看了，我们决定定购这款351元/

条的，你看，我们1000条被子说大不大，说小不小，我们觉



得你的价格非常合适，你们赶紧派人带上样品过来，我们谈

谈合作的适宜！” 晕，这么心急的骗子，也不和我讲讲价，

直接就要带样品面谈！ “任先生，用不着这么急得，要不你

先把样品费打过来，我把样品给你寄过去，你看了要满意了

，我们在谈后面的事情？” “不用了，你直接带样品过来就

行了，你看，我们要的也比较急，你们过来我们谈好了，就

直接派人给你们付定金，办手续！” “我想面谈，我们是没

有时间去的” “你们工厂又不是你一个人，你随便叫个人来

就行了！” 再晕！是在不想浪费口水了：“任先生，以前我

们工厂也带样品去和客户面谈过的！” “噢，这样的，我知

道了！” 电话“通”的一声被挂掉了。 不是我有偏见，很多

人都说安徽穷，怎么就那么多大厂矿在不停的采购蚕丝被（

国内目前还有很多消费者接受不了蚕丝被的价位），而且他

们的需求量基本上是很大的，在阿里网站上发的求购信息业

都是一个模式：安徽省XX县XX工矿物资筹备处，紧急求购蚕

丝被，数量1000条以上。我想说的是：安徽的这类同志们，

可不可以这点正当的事情，免得大家一提起来就说安徽的都

是骗子，不要因为你们这一小部分人的德行，破坏了所有安

徽人的形象！虽然我不是安徽人，我替大部分安徽人感到不

公平 同时提醒刚入行的同志们，不要因为求单心切而上当，

一定要谨慎对待你的准订单！ 100Test 下载频道开通，各类考

试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


