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E5_A5_87_E4_B8_8D_E6_c123_288563.htm 如今进超市购物的

消费者都会发现，商家们爱把商品“绑着卖”：洗发水捆着

梳子,、休闲饼干绑着功能饮料、食用油搭上酱油、醋⋯⋯ 近

日，记者走访了贵阳市各大超市，发现这些捆绑销售的商品

大都堆放在超市卖场较醒目的位置，并配之“买某赠某、加

量不加价”等大幅宣传画,的确吸引了不少顾客。 据调查，捆

绑销售的商品一般分为两大类：买A赠A、买A赠B，即同类型

的商品相捆绑，不同类型的商品相捆绑。 一般来说，在价格

不变的情况下，捆绑销售又分为下列几类：捆绑相同品牌的

相同商品：如，某品牌洗发水捆绑同品牌小瓶洗发水；捆绑

同一品牌不同商品：例如，某牌鸡精赠送一瓶该品牌酱油；

捆绑不同品牌不同商品：例如，一瓶家庭装某牌沐浴露赠送

另一品牌护发素。另一种情况是，捆绑后的商品高于或低于

原来的价格。 家住贵阳市宅吉小区的杜阿姨是超市的常客。

她说，捆绑销售的形式给消费者带来很多实惠，花同样的价

钱可以得到更多的东西，购买时也比较倾向于捆绑销售的商

品。 采访中许多消费者也表示，捆绑销售从一开始单一的同

一类型商品相捆绑到现在五花八门无所不“捆”，很多挨不

上边的东西也捆在一起卖：洗衣粉捆着袜子、奶片捆着杯子

、电风扇捆着床上用品等等，有的时候捆上的东西根本用不

上。除此而外，某些捆绑后的商品实际是把两种商品的价格

加在一起的，消费者并没得到实惠。一些顾客还反映有些捆

绑赠送的商品质量问题令人担忧。贵阳消费者陈先生说，捆



绑销售的商品一般都是包装好的，购买时不能拆开来仔细鉴

别其质量。前不久他买了捆绑一把伞的某品牌洗发水，拿回

家拆开包装一看才发现伞是坏的。 北京华联综合超市股份有

限公司贵阳分公司一位负责人告诉记者，目前超市、商场等

的促销手段一般就是打折、买赠(即捆绑销售)、抽奖等,而捆

绑销售的形式是目前较为普遍和有效的。该超市每个销售档

期都会推出部分捆绑销售的商品。在今年7月底8月初的整个

档期，都是以捆绑销售为内容的促销形式，取得了很好的效

果，销售量和来客量都比同期增长了20%左右。贵州大昌隆

仓储式购物有限公司总经理助理王淑心说，在该公司的卖场

内，赠品与其他商品一样都要经过严格的进场检查，符合销

售规定的才予以上架。 据贵阳市消协有关负责人介绍，赠送

或捆绑的商品也要严格执行商品销售“三包”的有关规定，

不能用残次品、等外品等质量不合格产品,签订了捆绑销售合

同的要严格按照合同规定执行。消费者一旦发现赠品或捆绑

商品有质量问题，可以向商家提出维修、退换等要求，也可

以凭相关凭证向消协等部门投诉。 100Test 下载频道开通，各

类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


