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_E5_BA_97_E6_80_c123_288639.htm 各种模式都十分红火。但

是一段时间之后，许多都关门转向，但10元店还能坚持下来

，很多人还赚了个盆满钵满！ 究其原因，主要是10元店中的

商品，不仅能满足消费者实用、新奇、价廉物美的需求，更

重要的是:从顾客的感觉来说，对比1元店、6元店和8元店，10

元店里的商品质量比较让人放心，在商品结构上，品种更多

一些，可供选择的机会也更多一些。 综观很多10元店的经营

状态，要想成功，必须有效把握以下几个方面: 一、商品 10元

店的盈利主要是靠薄利多销，商品若不能充分实现多销快销

，失败的可能性极大。目前10元店内商品的主题大致有家居

生活类、玩具类、饰品类、新奇特、礼品类等，它们各有优

劣:家居生活类商品以其货源充足、家庭必需、人人需要、覆

盖面广等优势，盈利最稳，但单件利润低.玩具、饰品类商品

虽单件利润高，但因销售范围过窄给选址和行销带来了很大

阻力：新奇特类因价位的限制而货源严重不足.礼品类因涉及

订货、定做及业务来源受限而不太适宜一般人从业。智能化

决策，3000点附近买什么最赚钱，拨打电话0591-87666119，

帮你再创收益奇迹! 当然，10元店里的商品不论以何种主题出

现，都必须具备物美价廉、超值、实用、新奇等特点，同时

还要不断更新商品品种以保持持续的吸引力。 二、选址 10元

店的选址比较灵活，可以是夜市摊、大的生活小区内、人流

量大的街道、大型超市附近及内部柜台等，必须是人多的地

方，才有多销的可能性。当然，选址必须把握的原则是:1.同



业竞争必须对己有利（如价格优势）.2.商圈范围内的人群结

构、消费特征必须与所售商品的特征十分吻合。只有地点、

人群、商品三者完美的结合，才能给10元店带来巨大的收益

。有的店一天能卖300多件商品，有的却只能卖50多件，巨大

的反差，足以让经营者静下心来反思很多的问题。 三、装修

装饰 10元店不是精品店，店内装修装饰不必奢华，不必繁琐

。风格上力求突出朴实、大方、诚恳、简洁等特点即可，门

面招牌要鲜活有吸引力。 四、货品陈列 货品陈列一定要让顾

客从进门到出门的整个选购过程中，不断地感受到新奇、惊

喜、心动。这就要求经营者对所售商品有比较全面的了解，

对购物者的心态有较为到位的把握。 五、促销 巧妙的促销方

案，能有力地促使顾客一次多买，多次购买，确保多销快销

的顺利实施。 此外，员工培训、客户跟踪、售后服务、及时

补货、店堂管理等也是影响10元店经营好坏的重要因素，经

营者务必对每个细节都有周详的考虑。 10元店作为一个新兴

的投资渠道，其前景是十分广阔的。虽然投资额不大，很多

人都拿得出，也愿意拿，但整个经营过程所需具备的各种能

力和质素，却是很多投资者的痛处——看着别人大赚特赚，

自己却无能为力。所幸的是，正在兴起的连锁经营模式为这

些投资者提供了全程而完善的服务，初涉此业的投资人最好

借鉴参考这些模式，或许能达到省时、省力、省心、省钱和

稳妥获利的良好效果。 100Test 下载频道开通，各类考试题目

直接下载。详细请访问 www.100test.com 


