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E7_A7_8D_E5_81_9A_E5_c123_288741.htm 1、做小生意，解决

生活中的问题；做大生意，解决社会中遇到的问题。 2、生

活中处处充满商机，若没有发现，是因为你缺少一双发现商

机的眼睛。 3、创业，最需要的不是资金，也不是人才，而

是一个好的思路；没有资金，可以筹集；没有人才，可以召

集；而没有一个好的思路，就很难找来资金和人才，创业思

路决定企业的出路。 4、创业，设定目标很重要，没有目标

，就缺少了奋斗的方向，这样就容易走弯路。 5、选合作伙

伴，是选择互补性!比如你懂管理，找一个懂营销的做你的合

作伙伴；你有资金，找一个有项目懂技术的人做你的合作伙

伴。 6、在创业者眼里，没有什么不可能的事情，只有一些

亟待解决的问题。 7、失败对创业者来说是一笔财富，只有

小的失败才能积累大的成功。 8、创业，机会很重要，但机

会往往青睐有准备的人，如果没有准备，当机会突然降临时

，是很难把握住的，因为把机会转变成财富，需要一定的能

力，而能力不是短时间能得到的! 9、创业，有许多潜规则，

这是书本上看不到的，因为潜规则本身就是说不清道不明的

东西，是需要悟的，只有你经历过了，你才可能悟到。 10、

创业，贵在坚持，对于你看好的事情，一定不要轻易放弃，

因为，失败与成功之间只有一步之遥。 100Test 下载频道开通
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