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https://www.100test.com/kao_ti2020/288/2021_2022__E5_8D_96_

E5_AE_B6_E5_A6_82_E4_c123_288772.htm 从古代的戒欺到今

日的诚信商标，大家都在以不同的方式树立诚信、彰显诚信

。而网络庞大的信息量和方便快捷使越来越多的企业开始在

网上进行贸易。如何在虚拟的网络贸易市场中建立诚信，销

售产品，获得海量订单呢？ 一、首先，供应商需要在网上详

细的留下公司资料和产品信息，真实地展现产品和推广企业

。 1、买家在查找浏览信息时，会以各种方式查看资料，判

断卖家的诚信度高低。所以供应商必须真实、详尽的填写信

息。 1）注册信息是最基本的资料，会转化成其他形式多处

展现。供应商填写时必须真实、完整，以获得良好的第一印

象！ 2） 公司介绍全面展现了公司状况、企业理念、企业文

化等。无论在搜索还是浏览时，买家都会查看该信息，深入

了解。所以填写真实、详细并做必要的包装，将大大增加信

任感。 3）拥有网络名片，使个人和公司信息随处展现，增

加客户的真实感和亲切感。可直接进入我的阿里助手创建。

4）与客户贸易通在线沟通时，买家会直接查看信息。所以注

册登录信息时，尽可能的真实、详荆 2、详细的产品描述、

直观的产品图片展现，都会大大提高真实性，赢得买家信任

。 1）详细地描述产品规格、型号、性能等信息，提高客户

对产品的认识和信任。 2）在网上，客户不能亲眼看到和触

摸产品，心中不免会有担忧。如果能选配产品图片，并多角

度、分整体和细节展现，会增强产品效果和可信度。所以可

配合商业信息上传产品图片。 3）将固定电话、传真、Email



、手机等联系方式填写完整和正确，方便买家马上联系并取

得信任。 4）在网上靠前的推荐信息，买家比较信任。所以

可定期重发信息，获得的优先陈列 3、当公司资料和产品信

息发生变动时，及时更新相关信息，真实地传达给客户。 1

）公司或申请人资料发生变化，及时更改网上信息，可避免

客户验证身份时出现不必要的误会。可直接进入我的阿里助

手更改公司介绍。 2）产品改进或新产品推出时，及时更改

产品信息或添加新信息，同时配上相应图片全方位展现，可

更直观、真实、准确地传达给买家。直接进入我的阿里助手

的产品目录，可更新产品信息或上传图片，调整产品序列。 

二、基本资料和产品信息在网上贸易中对于建立诚信还是较

为贫乏。采购商在选择供应商时非常稳重和谨慎的。如果可

以提供权威、客观的身份认证和诚信评价，将有助提高供应

商的诚信，获得买家青睐！可选择申请诚信通服务： 1、供

应商可通过权威的第三方认证机构进行A 100Test 下载频道开

通，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


