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E5_85_B7_E6_9C_89_E9_c123_288803.htm 您认为哪个是最具

钱景的创业行业?专家票选最具钱途的创业方向经济不景气，

很多人丢了工作后，转而兴起创业的念头，不过在思考创业

行业时，最重要的是要捉住市场潮流脉动，才能降低创业风

险。统计结果，最具钱途的创业方向前五名依序为：平价概

念、健康概念、个性化概念、教育概念与女性概念，其中最

具赚钱潜力的行业前十名依序为：儿童文教、健康医疗、成

人补教、健康食品、个性化商品、早餐店、瘦身美容、电子

商务、休闲饮品与中式小吃，有心创业者不妨先行了解再行

动，才能少走冤枉路赚大钱。 第一名平价概念 提供消费者物

超所值的产品 根据问卷统计结果，平价概念以加权分数三十

四分，获选为最具赚钱商机的创业概念，台湾加盟促进协会

秘书长李培芬认为，以零售业态发展来看，愈是高文明的国

家，平价概念的发挥越极致，因此像是美国、日本等国家，

处处可见大型过季商品购物中心，而日本的百元商店也因此

创下亮眼的业绩，另外，因为经济不景气，产业竞争日趋激

烈，也是平价概念店盛行的原因之一。 不过整体看来，平价

概念的创业业种，投资门坎以餐饮业较易进入，根据本刊调

查结果，现阶段最具赚钱潜力的行业，其中第六名的早餐店

、第八名电子商务、第九名的休闲饮品与第十名的中式小吃

，都具有平价概念，但以餐饮业为多数，显见即使是最不受

景气影响的餐饮业，现阶段要开店，还是要以低单价的餐饮

最有赚钱机会。 早餐店与休闲饮品投资二十万、半年可回收



早餐店与休闲饮品具有本孝利丰、回收快的优势，投资成本

大约在二十万元左右，净利可达二成五以上，一般来说，半

年就可回收，因此是许多人创业时的首先考量。李培芬提醒

，这两种业种市场上已经有加盟品牌达上千家的加盟店存在

，因此现阶段以单店进入市场不太容易生存，不妨考虑以加

盟的方式创业，因此挑选具竞争力的总部即格外重要。另外

在经营上的挑战是，要改变过去经营过路客的创业思维，现

阶段要以培养熟客，创造顾客忠诚度为主，才能够永续经营

。 另外，在中式小吃方面，现阶段以海鲜快炒店较具商机，

主要是因为过去吃海鲜一道菜动辄要三、五百元，如今消费

者的荷包缩水，外食花费也会相对减少，而且相较于其它中

式小吃像是锅贴、粥品等，海鲜快炒店目前的竞争店较少，

因此都会区已经兴起平价海鲜快炒店，每盘菜只要八、九十

元，生意相当兴拢仟企管顾问公司总经理谢志明指出，平价

海鲜快炒店开店成本约一百万至一五○万元，大约在六个月

至一年就能回本，适合开在夜市或是人潮较多的住商混合区

，若能整合以连锁加盟方式经营，可以压低进货成本提高毛

利，赚钱机会更大。 第二名健康概念 满足健康需求，就有钱

赚 随着知识水准、国民所得的提升，人们对于健康的概念也

愈来愈重视，不再是因为生病才有医疗需求，预防医学的观

念已深植人心，这可从数年前曾风靡一时的灵芝、芦荟，到

近期蕃茄产品的热卖得到印证，甚至现在坊间多了很多健身

俱乐部、养生餐厅等，就连饮用水及生机蔬果也会因为强调

有益健康而大卖，因此根据本刊问卷结果，健康概念以加权

分数二十四分，为具钱途的创业方向第二名。 健康饮品单价

高、毛利高，回收更快 而根据专家所票选出最有潜力的赚钱



行业，像是第二名的健康医疗与第四名的健康食品，都是具

有健康概念的创业方向，不过若以投资门坎来看，健康医疗

业包括药房、中药店或是药妆店的投资门坎，都在三百万以

上，毛利约三成五，回收期较长，适合资金足够者长期发展

，所幸目前这些行业已有品牌提供加盟创业，像是南大健康

广尝长青药局等，有心投入健康产业的创业者，可藉由总部

辅导提升医药专业，降低开店技术门坎，并可压低进货价格

，增加获利空间。 而健康食品业则分成天然健康饮品与讲求

养生、食疗的餐饮专卖店，以后者开店成本较高，约在一、

两百万间，而健康饮品店的投资门坎则相对较低，开店成本

约五十万至八十万元，不仅较易入行，且若以都会区一级商

圈为主力，平均客单价约在八○元左右，毛利可高达六成，

因此大约三个月就可以回收，是健康概念各业种、业态间，

赚钱速度最快的。 第三名个性化概念 强调量身订做，凝聚族

群认同 所谓个性化概念可以分成两种，一种是商品个性化，

主要是抓住时下年轻人多变、求新、个人意识高张的特质，

将自我意识形象化，为每位客户量身打造独一无二的个性化

商品，像是个性化吊饰、人像公仔等，满足消费者潜在的自

恋情结，因而产生商机。而另一种则是店铺个性化，由于国

内许多零售服务业已进入完全竞争的阶段，因此现阶段开店

的致胜关键，是让消费者产生认同感，要具有独特的店铺个

性，例如卖咖啡的星巴克、卖生活用品的无印良品、卖美容

保养品的美体小铺等，就是具有店铺个性化的代表。 避免流

行退烧减少商机，提高技术门坎向卖场靠拢目前市面的个性

化商品很多，如大头贴、数字照片印章等，不过这类产品由

于技术层次低，流行热潮褪去后，不易再做创意变化，也容



易使得商机退烧，另外，有的高价位艺术品，如琉璃等，受

到市场限制，也不是每个人都消费得起，因此在个人创业上

，以周遭生活商品切入，再量身订做属于个人化的创意商品

，有较大的利基，如已开放加盟的阿雷西公仔，主要是透过

材料变化，加上艺术创意设计，制造个性化商品，投资金额

约在三十万左右，由于毛利可高达六至八成，最快在半年就

能回收。 另一个个性化商品发展的利基，主要在于现阶段大

型卖场为寻求商品差异化，对于具特色的个性化商品趋之若

鹜，因此即使不具财团背景，只要产品够特别，各卖场都非

常欢迎进驻，以贩卖德国熏香木偶的 100Test 下载频道开通，

各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


