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上开服装店？我认为得从以下几方面来权衡：１、时间，自

己一天时间在哪个时间段有空？晚上较多有空其他时间没多

少空的选开奶茶店较好．一天时间自由而能出门看货的可以

考虑服装店．２、地点，开奶茶店要在较繁华的年轻人较聚

集的休闲区域较好，开服装网店要想办法占个抢眼的位置，

３、创意，奶茶店经营方法较传统 无须太多创意，开服装网

店则要以创意时尚取胜，要有较灵活的脑子，审美观要尽量

与顾客相同．４、人力，开奶茶店的要较多的人手，开服装

网店的不用．５、资金，开奶茶店的资金要比开服装网店的

要大，特别是前期．６、风险，前期，开奶茶店的要比开服

装网店投资资金风险大，后期，开奶茶店的要比开服装网店

投资时间风险小！ 2、还是经营你自己的强项好。如果是我

有10W资金我会超作奶茶店和同时经营淘宝服装店。奶茶店

的店面并不需要太大的用不了10万快。任何生意有风险性，

我从小做起吧，经验做出来了再发展，淘宝经营服装不需要

整天在线，许多淘宝的经营商家全部在系统上设置好，说明

介绍详细，你就等别人拍好发货就是，光奶茶店的设备加配

料和一年房租也不过只花到你3W左右，我会选在人流比较多

的小区沿街店面，并不需要太多的周转资金，奶茶这个行业

是现金交易不是支付宝而相对来说经营服装需要一定的货来

积压。为安全起建议，我会找到阿里上来找些代发货的商家

支付宝交易安全。这样没有多大的风险，利润少就少点不要



紧，而许多招收网络加盟的商家有全套的资料提供，就连个

数码相机的本钱和找人处理图片的工资也省事了。10万元完

全可以开个服装实体店如果是在小区我肯定是卖那些内衣睡

衣袜子毛巾什么的最近流行一种什么木织纤维的东西我会考

虑做个小小的专卖店。可以在门口弄个空位同时经营奶茶。

再开个淘宝很不错的。(个人设想我开工厂做家用电器不开

店)希望能帮到你。 做生意从小做起，不要因小而不为。从先

挣几元钱开始，目标先定得低一点，增加成功的胜算。不断

提升服务和技术，不断扩展生意渠道，不断增加潜在客户。

要善于发散思维。要有坚定的信念，一件事只要有3个人认同

，就值得去做，等10个人都认为 可行时，就已经没有跟风的

必要了。成本控制到每一分钱，盈利增加到极限。不屈不挠

的战斗意志。创业要有好创意，要善于发现别人不注意的商

机。准备到有一半的把握时，就要开始去做了，十全十美的

准备是不可能的。 3、搞餐饮10W在手，够了。而且还可以找

个不错的店面。开一家想样的店(店面150平米算3W，装饰和

桌椅算1W，剩下6W，其中4W工具器材，2W流动资金)。主

要是地理位置要找好，人流量大，这样的店开在女人街最好

，肯定生意旺！ 做服装也可以，不过市场竞争力太大。搞不

好血本不归。除非自己的品味高，市场观察力好。计算：路

段好的店面100平米3-5W，整体装饰1-2W，其余的全进货，

搞品牌店除外。（但是童装可以） 以上是以我们温州店面费

价计算 4、我不赞成你开网上服装店，因为：开网上服装店

，要自己有设计人员和工厂才行，网上服装就是卖的流行和

时尚。而且你对服装要精通，在我看来您对服装不怎么精通

，因为您有两个选择。如果您对服装精通的话，您不会去考



虑去做奶茶。你自己去进这些服装是要很多的经验、时间和

财力的，而且，你和你的目标客户的审美观要达到一致，进

的货还不一定是对路的，风险很大，几下一折腾，钱就没了

，因为您手里就是10万呀，如果你投下去这无异于孤注一掷

。孤注一掷，通常是在没有办法或者不负责任的情况下的举

措。再者，网上服装店要开成功不是那么简单的，这是个新

鲜事物，相信的人还不多。小资本开始做网上生意，要有相

当的过程，如果心态不好，在这个过程中，你挺不住的话，

就会前功尽弃了。不知道，您是小姐还是先生，要是先生的

话，更不要做了，在资金一定的情况下，网上服装店本来就

适合女士去做，这并不是重女轻男，稍微想想，你也会觉得

实际情况就是这样的。 开奶茶店好，原因是：1、开奶茶店

，是个实体店。现象上，你就是个老板，你没有退路，店的

开张推动你去认真经营，让社会认可你是个老板。2、从在两

者中选择选择这一角度来说，也要选奶茶店，因为网上服装

生意你不是内行。开奶茶店简单不要很大的工厂支持供货；

奶茶的材料配备要简单得多，且程序也不复杂。3、从人们的

生活水平的提高和要求更好的餐饮场所来看，开奶茶店恰是

时候。4、适合开奶茶店的地方很多，比如：老年人经常去健

身和锻炼身体的地方，老年朋友早晨做完打拳、跑步等之后

，坐下来边休息边喝奶茶，实在是一种享受。还有麻将馆、

老年人娱乐休闲中心、公园式的休闲广场、学校附近、大型

超市附近、电影院附近等等，至于店面，可以到义乌福田市

场二期买支架式的豪华帐篷，就几百元。在网里里开也是十

分好的事情，你可以和网巴老板谈，在他那里销售奶茶，能

够使该网巴比别的网巴有竞争力，而且奶茶里可以添些咖啡



，有提神作用，上网玩的人玩的时间会更长；同时你还要和

网巴老板说，如果他不让你在他那里卖奶茶，靠近的网巴接

受了，有了这项深得网民喜欢的服务，他的生意就会减少。

这样每个网巴老板都要你在他那里卖奶茶。如果有十个网巴

要你在他那里卖奶茶了，攒钱多不多，一算就知道，一个网

巴300人，10个网巴就是3000人，平均每人喝一杯，一杯攒2元

，就是6000元，一个月是多少，你就清楚了。设备也简单，

奶茶配制的工具加那种人家卖珍珠奶茶那样的小小的可以移

动的操作台。5、10万元的资金开上面讲的奶茶店太多了，5

万元就足够了。6、要取个好的名字，当作品牌，加上好的服

务（服务员要请有一定文化素养的、美丽的、清爽的、做事

勤劳细致的、说话甜甜的，但不要太娇和太妖的），以后攒

的钱更多了。 5、创业资金少，创业起来备感艰辛。但只要

创业者能够选准创业项目，把握好经营方法，具备创业者应

有的心态，小本经营仍旧可以以小搏大，成就大事业。首先

要搞清楚哪些行业的投资额是在自己能接受的范围以内，对

行业的特性、需要具备的条件及自身的条件有透彻的了解，

这样创业才能有比较高的成功率。以下有4种类型可供创业者

选择。 第1类型：摊贩型创业 消费者对于摊贩绝对不会陌生

，此种经营模式通常会出没在人群聚集的地方，如夜市、风

景区、车站等等。主要类型有两种，一种是以摊车的形式出

现，所售商品以餐饮为主，如烧鸡、熟肉杂食、早点等；另

一种则是用大布巾或大箱子，将商品摆在地上或特定的地方

陈列出售，此类的商品包罗万象，衣服、发饰、眼镜、皮具

等等都有。要加入摊贩的行列，耳聪目明、身手敏捷是必备

的条件。创业者如果还有口若莲花的本事，相信业绩绝对可



以呱呱叫。不过摊贩经营相当耗费体力，而且要注意流行性

，因此除非所卖商品是以本人手工生产的商品为主，否则从

事摊贩这行业还是身强体壮的年轻人比较适合。 第2类型：

居家型创业 居家创业最主要的特色就是以家为工作地点，所

以店面的租金费用就省下来了。只要5万元就可以在家创业的

行业，主要有家政、图纸设计、课辅、才艺班等。这种创业

方式最主要的限制，就是一定要有足够的专业能力或技术，

如从事文字翻译者，其外语能力一定要好。另外，此种创业

类型的工作地点就在自己家中，所以不会有人监督，也不易

和人比较，因此对于本身的惰性要有足够的克制力，避免被

家中电视、家人的嘻笑玩闹给诱惑而耽误工作。居家型的创

业者，必须要自己去开拓客户，随时都会有碰壁或断炊的情

形出现，因此必须要有积极乐观的态度。 第3类型：业务型

创业 这一类型的创业方式，跟在公司上班一样，所卖商品虽

然不是自己批发或制作，但是客户的来源却是创业者自己可

以掌握的。此类型的创业者一般都是以加盟或代理的方式创

业。创业者要投入此模式创业，最重要的就是要注重服务质

量，因为创业者很难掌控商品的品质，相对地，服务品质就

重要许多。只有提升其他的附加值服务，才能吸引新客户，

才能让客户产生信赖感，建立忠诚度。除此之外，此类的创

业者需要大量的客户来源，因此创业者必须不怕生、善于沟

通，还要多参加一些团体活动来扩大人脉。 第4类型：网络

开店型创业 网络开店主要有网络拍卖、网络店铺两种，此类

创业方式除了对计算机、网络运用有基本的认识之外，贩卖

的商品也要具有独特性和吸引力。目前女性衣服、用品及儿

童用品在网络上销售成绩最好。因此，对时尚具有敏感度的



青年女性和家庭主妇都可以选择在网络上开一家自己的店铺

。 6、你好，看了你的文章，谈一点我的看法，目前的项目

是便地都是，让人眼花缭乱，不知从哪下手，更别说是有一

定经验的了，我想可否从以下几个方面考虑，第一就是要固

定资产少投，流动资金可以大一点，这样，可以减少风险，

二是要做市场重复消费的项目，这样市场发展空间大，三是

我还是希望做和水有关系的，因为水再怎么涨价，也是便宜

，我做饮料12年，可以说身有感触，化妆品只所以是所有行

业中第一暴力，就是化工原料10--30%，而水占70--90%，而

第二暴力就是在所有行业中排在第二位的，洗涤产品，虽然

普通，但是他的需求量却是相当之大，只要加以规范，就是

最好的商机，所以.看似普通，但却与种不同，就看你如何了

来运作了，一点建议，仅供参考，也希望我们有合作机会，

10万应该够用了。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接

下载。详细请访问 www.100test.com 


