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E6_8B_9B_E7_A9_BA_E6_c123_288986.htm 方法一： 1、选一

个好的产品项目：这是一个事关成败的关键问题，很多人搞

不清楚什么才是好产品，以为一些市场畅销的知名品牌才是

好产品、好项目。其实这些并不是本方案中理想的产品，如

果没有认识到这一点，那么趁早不要做了，还是上班打工去

吧。（本文中的好产品是指不知名的、本地市场还没有的、

有潜在的持续的市场前景而尚不为大多数人所知的新产品。

最好是一些软件类、网络类虚拟产品，因为此类产品不需要

实物，容易操作。一般新产品的厂商都有开发新市场的强烈

需求，由于企业及产品不太出名，市场推广难度大，因此对

经销代理商的条件要求不会太高，这就是机会。如果是知名

品牌产品，你没有资金实力想都不要想，还会有你做的吗？

2、先做业务代表：选好产品以后就可以联系厂家要求做本地

的业务代表，这是一个必须要经历的为期2-3个月的关键步骤

。理由是：新产品厂家有开拓新市场的强烈愿望，但不是说

就会不考虑风险先给你发货，特别是资金及费用有限不能对

双方信誉做实地考察又没有担保的情况下。 准备好一份市场

开拓计划书，有重点即可，当然要附上自己详细的个人简历

（当作一次面试应聘来准备就好）薪酬要求（最好主动提出

不要薪酬只要业务提成，这样成功的可能性高的多，这也是

很关键的哦，你没有必要贪图这2、3个月的低廉薪水而冒失

去机会--特别是好不容易才发现的一个机遇，你的理想是做

代理创业的不是做业务代表打工的，这样也为你以后独立做



代理打下了诚信自立的基础），这一步成不成功完全在于你

自己，最好充分表示你的能力及诚信，一次到位，厂家不会

有耐心等待和你讨价还价，而且你目前还没有资本。记住了

，这一步不成功就前功尽弃了，而且完全是怪你自己不要怪

我哦。 一般主动提出不要薪水只要业务提成做业务代表（也

可以兼职做），应该可以完全打消厂家的顾虑了。接下来就

简单多了，要求厂家提供一份委托书，签定一份书面协议规

定好双方权利义务，提成支付时间及方式、违约责任，产品

相关资料等，接下来就该你大显身手了。 搞定厂家一方以后

，下来就是如何寻目标用户了，这里情况就比较复杂一些，

一般的厂家是要求款到发货的，而一般用户又要求货到付款

，如果是经销商往往只接受赊销。这里显然存在比较大的矛

盾，解决的不好你这个业务代表就白做了。所以上面建议选

择软件类、虚拟类产品就是这个原因，因为软件类、虚拟类

产品发货时间快，甚至可以先发货再付款，具体就要你自己

跟厂家争取了。 对于要求货到付款的，可采取以下两种办法

解决： 1、预付款（理想情况）：风险最低，收益最快。这

样的用户很难找，对你个人能力考验最大，往往要你使出你

全身解数、动用一切关系才能达到。但也有聪明的做法，比

如现在流行的特许加盟费、特约经销、购买消费储值的方式

都属于这一类。当然如果你足够聪明，肯定会有你的一套办

法。 2、个人借款（包括贷款）：有一定风险，但是一种常

用的方式。在这一种情况下一定不能做赊销，首选的理想用

户应该是集团用户、愿意加盟或现款现货的经销商（不多但

有一部分，关键是你做工作）；一个交易周期从厂家提货开

始约15天以内就可以完成了，这样一次交易金额大约几千元



到数万元，风险并不大。 当然，为了防范风险，可以要求用

户预付20%左右的定金（如果金额不大则没有必要坚持，以

免搞的不愉快影响合作），签定一个简单的订单（供货合同

），约定货到付款，这样就基本没有什么风险了。 以上是一

种没有资金但可以筹措短期资金来保证交易完成的情况，一

般完成一次交易以后就可以从中得到一次业务提成，这样多

做几次就离你做代理的梦想不远了。 方法二： 网上开店大家

都知道，网上开店最麻烦的就是找不到好的进货渠道，或者

进的货卖不出。但实际不用花一分钱同样可以进货，而且可

以进很多货，而且不用担心货卖不出去。现在就告诉这个可

以让你一个轻轻松松赚四五钱块钱的方法。 首先你要到淘宝

网去注册一个网店，然后你就到易趣，当当这样的购物网站

，去逛逛，看看什么产品热销，比较好卖，让后就把这个产

品的详细情况，产品图片等放到你网店上去。比如，你在当

当看到一本书，觉得可以，让你就到你的网站上去卖这本书

，当有人在你的店上买这本书时，你就到当当网去买这本书

，在送货地址上填上在你网店购买此书的顾客的地址。简单

的说，你就是把其它购物网的货拿到你的店里来卖。你如果

你经常到网上购物，只要你细心点你就会发现，同一款产品

，有不同的价格，其实有些人就是这样操作的，在起它购物

网上采购，在自己的网店里销售，比如当当网一张DVD标

价5元钱，他在自己的网店上就标价7元，而他自己一分都不

用花，唯一要做的就是把，产品的详细情况，图片等复制到

自己的网店来，动动鼠标，就赚两元钱。 这只是基本原理，

实际上还有很多技巧，让你照此原理，赚更多的钱，如果网

店的价格太高，自然产品卖不出去，为了让你的产品卖的更



多，你原价在你的网店销售产品，比如你在易趣看到的一块

表，价格是100元，你在你网店上就以100元的价格销售，即

使这样你还是有钱可以赚。为什么呢，首先这些购物网站经

常搞活动，比如购物满100，返20元现金，赠送礼金卷，这些

都是针对购物者的，但你并不是购物者，你采购者，是购物

来卖的，采购量自如比较大，获得的现金返还等会更多，这

样一个月下来，光靠这些，你都可以赚个几千元。另外这些

购物网站都要规定，当购物量达到一定量后，就免邮费，这

样你又可以赚一笔。 以上是没有钱做代理创业的两种方式，

我个人认为方法一比较适合外向型性格、亲和能力强的人采

用，特点是见效快。方法二要求的是耐心再耐心、等待再等

待，适合耐心好创业者采用。 100Test 下载频道开通，各类考

试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


