
紧急避险五项战术(1) PDF转换可能丢失图片或格式，建议阅

读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/289/2021_2022__E7_B4_A7_

E6_80_A5_E9_81_BF_E9_c123_289251.htm 尽管几乎无力改变

产生金融危机的外部条件，但管理人员在危机发生后的最初

几天里所采取系列战术决策，却可使公司的命运出现天壤之

别。 恐惧笼罩着整个国家。金融公司大门紧闭，购物中心人

去楼空，公路交通流量骤减。在多数时候，爆发金融危机的

国家会立即陷入混乱。消费者和企业停止支出，解雇之风蔓

延，政府的财政状况恶化。储蓄消耗殆尽，焦虑情绪席卷市

场。短期贷款不再滚动，信贷陷于枯竭，甚至将业绩优良的

公司也拖入危机之中。跨国银行缩减其信贷额度，通向国际

资本市场的渠道不复存在。投资者突然从市场中抽走资金，

使得局势更加恶化。如果这时候公司管理层能未雨绸缪，采

取措施为抵御金融危机做好准备，那么公司也许就能在供应

链发生问题时立刻做出反应。 然而事实上，大多数公司都没

有为抵御金融危机做好准备。尽管管理人员几乎无力改变产

生金融危机的外部条件，但他们在危机发生后的最初几天里

所采取系列战术决策，却可使公司的生存与命运出现天壤之

别。 掌握当前现金头寸并使其最大化 对于管理层而言，掌握

公司的现金头寸是平稳度过金融风暴的首要的和最重要的步

骤。在前一百天内，必须立即采取三项行动来跟踪公司的现

金头寸：对公司现金头寸获得清晰认识；规划现金来源并发

现任何中断的可能；通过计算利息保障比率监控公司偿还债

务的能力。 首先，管理层必须立即掌握当前的现金头寸，掌

握各业务线的现金头寸，每天都要掌握现金头寸的最新变动



。尽管这看似简单，但有些管理人员就是没有意识到利润并

不意味着现金。利润毕竟可能夸大或者低估自由现金流，具

体情况因应收账款或者应付账款的天数、存货头寸以及折旧

金额而不同。 跟踪公司的现金头寸需要始终保持警觉。比如

在土耳其，持续的高通胀率在1994年危机期间曾超过120%，

这迫使阿拉科公司将风险管理方法应用于其日常经营活动中

。该公司的收入有一大部分来自于供热和制冷系统的销售，

这部分收入仅次于来自建筑业务的收入。管理人员仔细监控

来自400多家经销商的月度报告，查找任何与销售、存货以及

应收账款有关的问题。首席执行官亚夫鲁库解释道，“重要

的不仅仅是对经销商的销售，经销商对最终用户的健康销售

同样重要。” 此外，资产与负债的错配（利率、货币及到期

时间）可能导致严重的内部流动性危机，这就凸显了监控资

产负债表两个方面和追踪损益表现金流的重要性。 即使危机

已经袭来，管理层对潜在错配情况的了解程度也会带来很大

的差异。比如印尼的零售连锁企业拉玛亚那公司，在亚洲金

融危机之初就意识到货币错配（有18家连锁店和两个仓库的

租金是以美元结算的）可能在卢比进一步下跌时成为更严重

的问题，尤其是在其全部收入都是卢比的情况下。管理层迅

速采取措施，将1998年全年的新签合同和续签合同中的汇率

修正到3000卢比兑1美元的平均水平上。结果证明这的确是一

个明智之举。当年年底之前，汇率就已经要跌至15000多卢比

兑1美元的水平了。 最后，掌握公司偿还其即期与近期贷款

的能力也是非常重要的。特别是管理层必须能够计算并监控

其利息保障比率，即所产生的现金流与同期必须支付的债务

利息之比。 一旦管理层确定了公司的现金头寸，下一步就是



要迅速将其最大化。具体措施可能包括取消或者推迟一般管

理费用、固定资产或广告等支出。它还意味着积极地从运营

资本的三个方面实现现金最大化：存货、应收账款以及应付

账款。 ★存货。根据公司的业务不同，管理层可能需要削减

存货，或许还要调整价格，以反映客户需求的下降或重置成

本的上升。 我们通常将存货分为三类。“A”类包括了快速

周转的项目，其周转率较高，因而储存成本较低；“B”类由

陈旧的周转缓慢的产品组成，其储存成本相当高；“C”类

由滞销产品组成。管理层应该竭尽全力使“B”“C”两类存

货周转起来。但是，公司需要对“A”类商品削价更加谨慎

。在金融危机期间，随着汇率出现波动，管理人员会发现重

置成本远远超乎其想像。实际上，公司可能会希望提价。 处

置周转缓慢的存货的一种方式，是将其与低利用率资产（如

：工厂设备、公司车辆、办公用具等）交由一家具有独立法

人地位的资产管理公司进行管理。 ★应收账款。涉及应收账

款时，商品和服务提供商都应该尽力减少账款应收的天数。

这方面有可能成为巨大的潜在现金来源，但也可能成为消耗

公司现金头寸的更大的漏洞。这项措施是要检查面对主要债

务人的债务风险，制定应对主要风险的战略并迅速执行。 信

贷风险管理要求管理层明确哪些是维系信用良好的客户所必

需的要素。这也意味着对于债务无法回收的客户，公司可能

不仅仅要更改对这些客户的信贷政策。有时候，公司可能需

要将商品索回，或者至少要尽快回收贷款或应收款项。 ★应

付账款。这个方面的主要目标是要增加应付款天数，为此可

以重新设定付款时间或者要求供应商削价，但在应付账款为

外汇的情况下，公司可能希望按时甚至提前付款。如前所述



，管理层需要积极监控公司的付款时间表，确保对任何到期

利息支付或到期贷款了如指掌。改善应付账款的手段通常远

远少于应收账款和存货，主要原因在于供应商很可能会尽力

改善自身的应收账款，以确保足够的现金流动性。 相机而动

可大大提高公司的现金头寸。比如墨西哥的奥雷拉超市连锁

在应对1982年比索危机时，就是主要通过大力开展应付账款

计划，逐渐掌握了如何实现负运营资本管理。它与供应商商

定特殊条件，获得了60天至90天的应付账款期限，并尽量降

低自身的应收账款天数，从而实现了运营资本负头寸。奥雷

拉公司因而得以在上世纪80、90年代期间依靠自有资金实现

了增长，而整个墨西哥经济在80年代却是处于停滞状态。 此

外，管理层应该考虑在诸如采购等运营领域是否存在将现金

最大化的良机。有一些现成的标准化流程可以帮助公司开始

在六个月内将总采购成本降低8%-2%。在亚洲金融危机期间

，我们所有的制造业客户都通过实施采购优化举措节约了巨

大成本。管理人员对供应商进行分析，并按照专业化程度及

对生产流程的重要性对部件进行了系统的分类。其中有一家

公司建立了在线封闭网络市场，为供应商竞标提供场所，年

节约成本超过1亿美元。 100Test 下载频道开通，各类考试题

目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


