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E7_89_8C_E5_AF_B9_E5_c123_289299.htm 名牌为广大消费者

所喜爱，市场很大，很多企业制定并实施各种名牌战略，努

力创造自己的名牌。许多处于创业阶段的企业通过开发名牌

获得成功。 1．名牌是企业进行竞争的坚实后盾。随着市场

经济的完善和发展，各国经济融入世界经济的大循环，市场

竞争正日趋激烈化。在竞争的过程中，抓住一个机遇虽然会

使企业得到巨大的发展，但一个失误又可能使企业遭受巨大

的损失，甚至濒于破产的边缘。美国著名的王安电脑公司

在20世纪80年代初营业额最高曾达到30多亿美元，是当时屈

指可数的大电脑公司之一。 但由于决策的失误，到80年代末

、90年代初出现巨额亏损，以至在1993年公司不得不向法院

申请破产保护。任何公司在竞争中不可能稳如磐石，但都应

该尽量减少失败的风险。名牌作为一项重要的无形资产，可

以实现这一要求，它能为企业的发展提供更多的机遇。著名

的三九集团下属的三九华蒙公司曾凭借“三九”这个名牌的

声誉，从以色列贷到400万美元的无息贷款，为企业的发展解

决了资金不足的大问题。 名牌商标的价值是很大的，往往是

企业有形资产的若干倍，它大大增强了企业的竞争实力。美

国可口可乐公司的可口可乐商标1995年被评为全球十大著名

商标之一。1994年该商标的价值已达到300多亿美元。该公司

总裁曾说过，如果一夜之间，全球所有的分厂被大火焚毁，

第二天会有许多大银行家找上门来给他贷款。在银行家看来

，那些分厂不过是公司所有资产中小小的一部分，即使被毁



，但公司元气犹在，恢复生产后，仍会带来滚滚的财富。 2

．名牌能带来巨额利润。名牌带来巨额利润，原因主要有以

下几点。 (1)名牌增加了产品的附加值。厂商在创造名牌时进

行了很大的投人。广告和宣传让名牌被广大的消费者所熟悉

；高质量和一流的服务让消费者得到更多的实惠；良好的信

誉树立了品牌形象；关心社会发展．得到了消费者的支持。

由于名牌具有较高的附加值，价格一般比较高。美国可口可

乐饮料配方中99％是水，他们的经理曾直言不讳地说：“我

们买的不是饮料，而是可口可乐这个牌子。” (2)名牌产品由

于它优良的质量、一流的服务、良好的信誉等吸引了大批忠

诚的顾客。平时消费者购买名牌的频率是很高的。 (3)名牌本

身成为一种促销的工具。名牌具有较高的知名度和良好的信

誉，在消费者中的影响越来越大，购买名牌的人也越来越多

。 3．名牌是进入国际市场的通行证。进入20世纪90年代以来

，全球企业发展的一个明显特征是占领国内市场，走向国际

市场。为了追求更多的利润，企业在占领国内市场后，必须

走向国际市场；相反，要走向国际市场又必须以国内市场为

基础。然而要占领国内市场，走向国际市场，得靠名牌来实

现。事实证明，质量低劣，服务不完善的产品无法占领国内

市场，更谈不上走向国际市场了。 100Test 下载频道开通，各

类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


