
服装店要怎么经营才能赚钱？ PDF转换可能丢失图片或格式

，建议阅读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/289/2021_2022__E6_9C_8D_

E8_A3_85_E5_BA_97_E8_c123_289545.htm 选址、字号命名、

经营模式等细节都必须仔细考虑 如果你现在想开店，成功率

到底有多高？专业机构对国内开店成功率的一项调查显示，

加入加盟体系开店成功者为76％，独立开店成功比例只有24

％。 邹涛创业管理顾问机构首席创业投资顾问邹涛先生认为

：“技术”是店面的基本生存条件；真正能让店面落地生根

，充足的竞争力是不可缺的；而特色经营、留意市场信息，

关注尚未引起国内或即将引起国内的新形态消费文化及特性

，才能在消费者偏向理性思考的情形下，免于落入削价竞争

的恶性循环中。在开店前期，有些基础工作是必须要做的，

比如详细的市场调查，慎重选址等，这样才能最大限度降低

或避免风险，早日实现投资赢利。 充分了解自己 开店绝不是

一时冲动，更不能盲目，思考个人性格特征、兴趣，清楚手

头上现有的资金数目后，对即将投入项目逐一评估，如工作

时段、工作时间长度及工作进行方式等，了解自己究竟适合

开什么样的店。 若你浑身充满创造力，内心热情如火，外表

光芒万丈，可考虑经营自助火锅店、传统小吃店、便当外送

等餐饮服务业。若你爱好精致有品位的物品，开二手精品店

、手工艺品专卖店及小型咖啡屋，能让你一展雄才。 若你极

度敏感，有爱心，而且爱家、恋家，那么办托儿所、幼儿园

将是你的最爱。 若你常常跟着感觉走，时时设身处地为他人

着想，宠物店、花店、园艺店正需要你这种特征。 慎重选择

项目 一是预见，就是结合本地实际情况，对即将出现的市场



作出判断。 二是借鉴，即拿来主义。主要是借鉴国外的先进

经验、做法。而在本地则属预见型新兴项目的，结合本地及

自身情况有选择地实施。 三是尽力选择自己熟悉的行业和掌

握相关知识的行业为投资目标，要充分发挥自身所掌握的知

识和技能，把其作为选择投资项目的一个有利条件。 四是尽

量选择与亲属、朋友从事的行业相关或相近的项目，边样可

以得到他们的指导，在业务上也能得到一定帮助。 五是注重

市场调查，搞好市场的分析预测，你可以向专业人士请教，

测算出投资的最低和最高收益。 如何筹集资金 当你初步选定

了生意项目，接着要解决的问题就是筹集资金。而因为筹集

资金不利，有很多人经商的念头成为泡影。那么，如何合理

的筹集资金呢？ 个人存款。平时要注意节约，尽量多存一些

创业启动资金。 银行贷款。在我国，申请银行贷款一般来说

很不容易，除非你有房产地产作抵押，另当别论。还有就是

你的创业计划引起某些有产业的公司的浓厚兴趣，愿意合作

，可请他们提保，向银行申请贷款。 亲朋借款。如果你有一

二个先富起来的朋友或亲戚，是最理想的借钱对象了。不过

，跟他们借贷时，你要向他们详细介绍你的生意计划，使他

们对你今后还款能力有信心，还要明确讲好偿还借款的期限

和利息，写好借据。否则也会出现矛盾，损害感情。 供应商

。有些供应商允许你赊购某些存贷和商品，这种无本生意，

何乐而不为？等你赚了钱，再还给那些好心人吧。出租或抵

押财产。如果你有决心达到目标，那么，出租或抵押财产是

一种最直接的方法。“真正的商人要敢于拿妻子的结婚项链

去抵押”这句话是美国著名的小商品经营家格林尼所说的。 

开店三大细节 一、选址要注意的细节：对于开店来说，地点



为王。好的位置有很多共性，如人口流动性大，闹市区域繁

华地段，交通方便等，所以选择好位置必须具备以下7个条件

：1.人潮流量：平常、假日及日、夜来往人次比例。2.车潮流

量：汽车、摩托车往来流量。3.交通枢纽：目前及未来可能

增减的运输工具。4.马路宽窄、大小：单行道、双向道与停

车问题。5.区域特征：商圈情况、竞争店、互补店、金融机

构及文教、休闲设施等。6.人口勘察：该区人口数量、男女

老少比例、消费习惯等。7.商圈勘察：主要及次要商圈范围

、租金、价位。 二、字号命名的细节：字号命名和所处环境

、客户成份、文化经济氛围、地方习俗等关系很大，如南方

名号“客家王”若在北方未必能叫响。通常，店名要避免用

生僻字，要做到通俗、易记、明晰、顺应客户心理，念起来

朗朗上口便可。 三、日常经营模式的细节：经营小店说难也

难，说容易也容易。因此，特色和亲情是经营小店的两大绝

招。尽管有大卖场、超市“抢、逼、围”，许多的杂贷店还

是能守住一方“阵地”。小店自有小店的优势，充分发挥这

种优势，小店自然能开得好、开得久。 一般情况下，按照地

点位置，小店可粗略分为两种，一种开在人来人往的闹市口

，一种开在居民社区。前者因为和大店做邻，商品特色显得

更为重要，应该找大店所没有的东西来做。经营这样的小店

，一定要做市场细分，做专做深做透。开在闹市的小店，不

妨经营能迎合年轻人品味的商品，因为年轻人是最喜欢逛街

的。相反，经营老年人用品的小店应开在居民小区里，那是

老年人的活动范围，就近购买当然受他们欢迎。而开在居民

小区里的小店，做的是周围居民的生意，除了以日常生活用

品为主外，关键是要以人情来“抓”老顾客，有时候不妨实
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