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8_A1_8C_E7_A7_BB_E6_c67_291771.htm 火爆的股市催热了银

行与基金公司的亲密关系，却也令银行与保险公司的合作变

得不再那么亲近。 8月23日，记者在多家银行营业厅调查发现

，原先代理销售保险产品的显眼位置已经变成了基金的销售

平台，而这种情况早已持续了很久。 而保监会于日前发布的

《2007年上半年保险中介市场发展报告》中的数字，更是验

证了银保合作在牛市中的冷落。报告显示，在第二季度，全

国保险兼业代理机构数量比上季度末减少7.13％。其中，仅银

行类保险代理机构就减少了9433家，占减少总数的89％。而

其中，中资银行又占了绝大比例。 据上海保监局数据显示，

今年上半年上海银保市场同比下滑幅度超过13％。 新华人寿

上海分公司相关人士表示，中资银行态度转变主要原因是证

券市场火爆，储蓄分流，一些客户选择高风险高收益的基金

、股票作为投资手段。另外2006年同期上海银保市场爆发式

发展使得同比衡量的保费基础大，平台较高。 受上述因素影

响，新华人寿上海分公司的业务出现下降。但是相关人士表

示这应该是短期现象。市场的冲击是正常的，他们相信随着

证券市场的回归理性，还会有客户选择更加稳健安全的投资

渠道。 业内人士分析，上半年资本市场持续火爆，部分商业

银行将注意力转向基金代售等业务，对保险代理业务关注度

下降，导致一些网点因业务许可证到期没有换证，而自动取

消保险兼业代理资格。另外，部分商业银行由于筹划上市，

逐渐缩减储蓄网点，也导致了银行类保险兼业代理机构数量



的下降。 另据一份报告显示，2006年银行、邮政等保险兼业

代理机构共实现保费收入1593.36亿元，同比增长26.1％，代理

业务给这些行业带来共计72.76亿元的手续费，其中银行的收

入超过5成。但是，中资银行从中间业务获得的利润并不多，

仅占全年总利润的15％。 在采访过程中，中资银行对涉及到

银保业务的问题也显得很回避，但与之相反的是，外资银行

表现得兴致勃勃。东亚银行相关人士告诉记者：“东亚在香

港的银保业务有很好的成绩，因此一直以来东亚都很关注并

积极参与到国内的银保市场和银保业务中，这都是基于对国

内银保市场广阔而良好前景的预期。” 在调查中，外资银行

一般将保险理念内化到银行自身的财富管理业务推广之中，

针对高端客户的财富管理需求，把保险作为了理财管理的一

部分。这些人受资金总额限制较少，不会因为要投资股市而

盲目挪用保险产品资金。而中资银行多大众产品，当投资出

现冲突易把保险资金分流。 未来一段时间内，银保产品仍是

中外资银行竞争中间业务的重要战场，如何利用自身网点和

本土化优势来迎头赶上，这是几乎所有中资银行都面临的挑

战。 业内人士认为，中资银行现在退出的态度在长远看来无
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