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E6_B5_81_E6_A1_88_E4_c67_295591.htm 利玛物流与分销管理

系统（LDS） 软件适用范围 ◇ 利用分支机构或渠道伙伴完成

商品销售和配送的制造企业、商贸企业。 ◇ 需要提高营销总

部、分支机构 或渠道伙伴、销售终端等供需链的销售管理水

平和配送能力的制造企业、商贸企业。 ◇ 希望对营销总部、

分支机构或渠道伙伴、销售终端上的信息，进行有效的动态

控制和分析的制造企业、商贸企业。 软件功能架构 ◇ 对整个

系统各层次的功能按照共性归纳的方式进行统一规划 ◇ 包括

企业流通环节的各层次应用模块，同时体现各层次的特点 ◇ 

满足企业基础业务、经营管理、决策分析 ◇ 实现分销渠道销

售业务、物流业务和账款的一体化管理 软件功能概述 利玛物

流与分销管理软件是解决企业与客户之间以及企业分销体系

内部各部分有机协作的综合管理系统，包括营销总部系统、

分支机构和分销商系统、门店系统，各系统可独立运行，同

时数据具有高度集成性保证了工作和管理效率的提高。利玛

分销管理软件以实际客户应用为背景，采用了复合式多层系

统结构应用模式,下层系统视作上层系统的客户，对于利用分

支机构或渠道伙伴来实现市场目的的企业尤为适用。各管理

分系统的具体描述如下： 营销总部管理系统： ◇ 销售管理：

实现客户档案、销售合同、销售报价等销售基础数据的设置

，完成销售业务，包括销售单、发货、补货、退货、样品试

用管理，并提供销售台账查询。 ◇ 促销管理：实现一系列销

售的市场行为，包括促销计划维护、促销费用维护、折扣管



理。 ◇ 库存管理：完成库房日常库存作业并管理各分支机构

和分销商的库存，包括入库、出库、盘点、库房初始化、库

存台账、分布式库存管理。 ◇ 采购管理：支持规范的日常采

购业务，包括供应商档案、采购报价、采购申请、采购合同

、采购计划、采购单、返厂。 ◇ 配送管理：合理安排、管理

企业配送资源，明确各配送过程的指标。包括车辆动态管理

、货物配载管理、派车计划、行车日志管理、配送事故管理

、货物交接管理。 ◇ 客户资信管理：合理评估、维护客户综

合品质并在业务中严格加以控制，主要包括账期维护、信用

等级维护、信用指标维护、欠款查询、坏账处理。 ◇ 应收处

理：完成企业销售业务的应收款管理，包括期初数据录入、

现金单、收/付交款单、应收票据、核销处理、销售记账、账

龄分析、应收款预警。 ◇ 应付处理：完成企业采购业务的应

付款管理，包括期初数据录入、收/付交款单、应付票据、核

销处理、采购记账、账龄分析。 ◇ 售后服务：提供服务记录

、跟踪，包括消费者投诉、客户服务维护、重点客户管理。 

◇ 系统管理：系统登录；系统用户管理；系统用户组管理；

操作日志维护和查询；数据备份与恢复；界面操作权限管理

；数据访问权限管理；信息/单据授权访问管理；数据上传、

下发和同步管理。 ◇ 基本资料维护：如单据编码维护、商品

类别编码维护、商品编码维护、单位维护、部门人员编码维

护、税种维护、系统开关量设置、库房资料（库房、货区货

位）等。 ◇ 综合查询统计：提供通用的查询和汇总信息，满

足客户任意的需求组合。 ◇ 决策支持：提供企业领导层决策

的准确分析数据，包括供应商供货品质分析、客户信誉分析

、客户销量月对比分析、地区销量月对比分析、客户销额月



对比分析、地区销额月对比分析、地区销量销额分析、客户

销售排名、商品销售排名、业务员销售排名、部门销售排名

、地区销售排名、客户欠款分析、缺货月对比分析、报废品

月对比分析、地区销售排名企业商品销售排名表、企业商品

类别销售排名表等。 分支机构/分销商管理系统： ◇ 销售管

理：实现客户档案、销售合同、销售报价等销售基础数据的

设置，完成销售业务，包括销售单、发货、补货、退货、样

品试用管理，并提供销售台账查询。 ◇ 促销管理：实现一系

列销售的市场行为，包括促销计划维护、促销费用维护、折

扣管理。 ◇ 库存管理：完成库房日常库存作业并管理各分支

机构和分销商的库存，包括入库、出库、盘点、库房初始化

、库存台账、分布式库存管理。 ◇ 配送管理：合理安排、管

理企业配送资源，明确各配送过程的指标。包括车辆动态管

理、货物配载管理、派车计划、行车日志管理、配送事故管

理、货物交接管理。 ◇ 客户资信管理：合理评估、维护客户

综合品质并在业务中严格加以控制，主要包括账期维护、信

用等级维护、信用指标维护、欠款查询、坏账处理。 ◇ 应收

处理：完成企业销售业务的应收款管理，包括期初数据录入

、现金单、收/付交款单、应收票据、核销处理、销售记账、

账龄分析、应收款预警。 ◇ 应付处理：完成企业采购业务的

应付款管理，包括期初数据录入、收/付交款单、应付票据、

核销处理、采购记账、账龄分析。 ◇ 售后服务：提供服务记

录、跟踪，包括消费者投诉、客户服务维护、重点客户管理

。 ◇ 系统管理：系统登录；系统用户管理；系统用户组管理

；操作日志维护和查询；数据备份与恢复；界面操作权限管

理；数据访问权限管理；信息/单据授权访问管理；数据上传



、下发和同步管理。 ◇ 基本资料维护：如部门人员维护、系

统开关量设置、库房资料（库房、货区货位）等。 ◇ 综合查

询统计：提供通用的查询和汇总信息，满足客户任意的需求

组合。 ◇ 决策支持：提供企业领导层决策的准确分析数据，

包括供应商供货品质分析、客户信誉分析、客户销量月对比

分析、地区销量月对比分析、客户销额月对比分析、地区销

额月对比分析、地区销量销额分析、客户销售排名、商品销

售排名、业务员销售排名、部门销售排名、地区销售排名、

客户欠款分析、缺货月对比分析、报废品月对比分析、地区

销售排名企业商品销售排名表、企业商品类别销售排名表等

。 门店管理系统： ◇ 销售管理：进行客户档案等基础数据的

设置，完成销售业务，包括销售单、要货、退货、返厂管理

，并提供销售台账查询。 ◇ 促销管理：实现一系列销售的市

场行为，包括促销计划维护、促销费用维护、折扣管理。 ◇ 

库存管理：完成库房日常作业并管理各分支机构和分销商的

库存控制，包括入库、出库、盘点、调拨、库房初始化。 ◇ 

售后服务：提供服务记录、跟踪，包括消费者投诉、客户服

务维护、重点客户管理。 ◇ 系统管理：系统登录；系统用户

管理；系统用户组管理；操作日志维护和查询；数据备份与

恢复；界面操作权限管理；数据访问权限管理；信息/单据授

权访问管理；数据上传、下载和同步管理。 产品特色 ◇ 容易

使用，培训成本低。 ◇ 良好的功能扩展性。产品是具有开放

性的应用系统，提供标准接口，可以同企业原有使用成熟的

管理信息系统有效连接，方便的采集和共享数据；同时方便

用户进行二次开发；可实现平滑扩展，不需中断业务处理。 

◇ 有条不紊的产品线计划。产品基于大量的市场调研数据基



础，为满足不同行业的不同时期的不同功能需求而规划和设

计的，符合企业不断提升的需求曲线。 ◇ 实现统一共享的商

务平台 ◇ 实现了分销与物流的统一，做到分销体系中销售业

务、库存、配送协同作业，发挥企业联盟优势 100Test 下载频

道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


