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_89_B9_E6_B3_A1_E8_c27_31952.htm 今天搞定一批泡货空运

，但是很不够愉快。 1. 16立方的泡货（塑料杯产品），发到

西欧。本来这样的货一直由我们公司老板夫人负责。但是她

的物流公司很贵。我后来找的公司很便宜。我本就以**元的

价格走。 2.今天的货，16立方，本来预算为原来的**元。但

是昨天才知道涨价为** 9元。所以赶紧找其他的公司比较价格

。大多数公司报价甚至更高。有两家很大的公司比较接近，

只有** 4元左右。价格只相差几毛钱。当时就下班了，没有确

定。 3.好戏在今天。上午两家公司都来电话。我们选了比较

便宜的一家S公司让他发传真来，随后另一家G公司也电话来

。我解释说我找到了便宜的。他说他们的价格再底不能做了

，问我们什么价格。我告知了他价格。没想到他又低了5毛。

我说已经让那家S公司传真来了。他认为我们应该找最低的价

格，何况那家的传真又没有来。接着他就发了传真确认的价

格。而S公司还没有发来报价，我们的工厂却几次电话催说货

堆放在露天装卸场一夜了！ 4.我于是想和G公司定下来，就

对S公司说，不用再发传真了！他们马上电话来，问怎么回事

，我们什么价格可以做。我就说不清楚底价，但是不能等了

。中午之前必须出发去工厂提货。 他们问我们现在的价格，

说必要知道他们的问题出在哪里，我就说了价格，他们马上

又降了3毛。我拒绝再谈，他们不肯放电话。 我只好提交老

板娘决定。老板娘要便宜的那个。于是我至电G公司，道歉

，说决定另一家。那家没有等我说完就一口给个价格，又低



了1元多！ 再次提交老板娘裁决，当然还是要便宜的！于是

在电话想S公司至歉。无论他们怎样说，我死活不肯透露价格

了！我对这种压价实在害怕了！最后解释了十多分钟，对方

进逼，不停言出不逊，最后快到12点半了，等我吃饭的同事

们实在不耐，一把断了电话，拉我出去了。 5.我觉得，并未

有意压价。只是想找便宜点的减少损失。但两家公司只是一

边问我目标价，一边说他们的最低价格。口气中似乎有很大

的价格空间。但是我并未利用。只是想选一家便宜的赶紧走

货。 本人主张，生意要守道义。所以知道价格还可再低，但

是决不感有意让两家竞价收利。所以几次试图终止这种压价

。而且我最后向S公司解释很多，不再让他们报价的目的是希

望以后还有愉快的合作机会。争得头破血流对我们三家都没

有好处。 但是S公司的先生说话很不稳重！！本来解释当中

我们还没有决定答复谁家，他先骂我个人从中捣鬼，糊弄我

们老板娘。无论如何解释都不听。我的同事围在旁边都要我

挂他电话！这位先生开始一拿起电话就开玩笑，很长的电话

时间里全是没关的话，乱开玩笑。接电话的同事都反感，这

也我们老板娘不相信他原因。 我到是相信他们公司有实力。
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