
外贸合同中的风险条款案例 PDF转换可能丢失图片或格式，

建议阅读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/32/2021_2022__E5_A4_96_E

8_B4_B8_E5_90_88_E5_c27_32088.htm 在签订外贸合同过程中

，买卖双方都有可能在合同中明显设置或隐含许多“风险条

款”，因而，如何充分利用“风险条款”，有效地规避风险

，就成为买卖双方在签订合同时须慎之又慎的关键所在。 案

例一： 1994年，某省精明化工厂利用加拿大政府贷款通过蓝

天公司分批从该国王牌公司引进280万美元的化工设备，在商

订合同时，精明化工厂为协调配套设备资金及建设情况，在

合同装运条款中加列了“卖方在装运前内通知买方，并取得

买方的同意，方可进行装运”的条款。卖方对此无异议，并

如期签订了合同，日后，卖方按合同要求开始备货，在首批

货物中，30%为外购货，70%为自己生产的产品。完成备货后

，王牌公司向蓝天公司发出装运通知，但是，精明化工厂以

配套资金没有到位，附属设施没法开工为由，拒绝卖方发货

。 后经多次协商，精明化工厂同意在王牌公司同意支付每

年2万美元仓储费的前提下，接受第一批货物。鉴于当时当地

化工市场的情况，为避免损失，精明化工厂不再同意接受后

几批的货物。最后，该合同以精明化工厂另外找到新的买家

，才得以继续执行。 案例二： 1990年，某地一进出口公司向

巴西出口一批非食用玉米。合同规定：品质为适销品质，

以98%的纯度为标准，杂质小于2%，运输方式为海运，支付

方式采用远期汇票承兑交单，以给予对方一定的资金融通。

合同生效后两个月货到，对方以当地的检验证书证明货物质

量比原订规定低，黄曲霉菌素超标为由，拒收货物。经查实



，原货物品质不妨碍其销售，对方违约主要是由于当时市场

价格下跌。后经多次商谈，我方以降价30%完成合同。 从上

述两个案例中不难看出。有的合理巧妙地利用了“风险条款

”，有效地保护了自己的利益；有的明知风险条款的存在，

但为促成交易成功，同时对风险估计不足，也存有侥幸心理

，而轻易跳进对方埋下的陷阱。所以，只有把握风险条款，

才能把握住商机，在商战中立于不败之地。 案例一中，“经

买方同意卖方方可装运”的条款属于“风险条款”。但作为

买方，在该条款订立之初，完全出自客观原因。确为协调各

部分资金及工程建设情况，也被卖方接受。随时间的推移。

在市场出现不利的情况下，该条款又使买方成功地减少了仓

储费，推迟了合同执行时间，顺利地转卖给其他客户，从而

规避、转移了风险，收到了当初没有预想到的结果。由此可

见，合理巧妙地利用风险条款对于保护一方利益既是可行的

又是有效的。但该案例也暴露出买方的一些问题：一是买方

前期调查不深入，市场预测不准，造成该项贷款合同没成功

。二是在一定程度上也影响了自己的信誉，为以后的贸易带

来了负面影响。相反，作为卖方，当初接受该条款时，并没

有充分考虑该条款的风险及对自己的不利后果。在合同实施

时，也没有适时把握这条款，只把它作为贸易合同中一般的

装运通知条款来看待，事前没有征得买方同意就开始备货，

直到装运前才通知买方，致使买方拒收货物，最后不得不自

食苦果，承担仓储费及长时间占压资金的损失。 案例二中，

支付方式、品质条款，对于出口方来讲均存在很大的风险性

。品质方面，虽考虑到了农产品的品质在备货时很难准确把

握，用“适销品质”来补充，但没有采用品质增减价条款具



体地说明在品质出现不同程度的不符时的处理方式。另外，

玉米本身具有易滋生黄曲霉菌的特点，长时间的运输更加快

其增长速度。对于这种可以预料但难以避免的状况，在品质

条款中没有任何说明。这些都给对方拒收货物提供了机会。

在支付方式上，远期汇票兑交单，货到付款，虽是我国对南

美贸易中普遍采用的方式，但这种方式过于注重促成合同的

成立，风险性极大，特别容易被对方恶意利用。在市场形势

对其不利的情况下，往往都是以其他条款为由或拒收货物，

或大幅度压价。该案便属典型的恶意利用“风险条款”的例

子。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请

访问 www.100test.com 


