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6_98_93_E7_BA_A0_E7_c27_32100.htm 案例一 我国内某公司

先后向某尼商出口两批手电筒并安全收汇，双方关系比较融

洽。之后双方签定价值40万美元的手电筒出口合同，尼商预

付了30%定金，并承诺发货后凭提单副本支付余款。尼商收

到提单副本后声称余款已付，我公司多次催收，尼商寻找各

种理由搪塞拖延。货物到达目的港后，尼商表示拒绝付款。 

案例二 我国内某公司在中国商品交易会结识某尼商，并先后

完成两笔向尼出口总共52辆金杯牌汽车贸易，并安全收汇。

之后，尼商称其与尼某工会组织达成协议，由其代理该工会

分三个阶段从我公司进口5000辆金杯牌汽车，并向我公司提

供了委托进口协议等相关材料。材料中称，尼两家银行和一

家保险公司承诺为该工会提供贷款支持。经我室了解，该尼

商和工会没有实力购买5000辆汽车，有关银行也并未同意为

该工会提供贷款。 案例三 我某进出口公司与尼商签定价值3

万多美元的出口合同，支付方式为传真提单副本后T/T付款。

货物达到目的港后，尼商提出无货款可付，要求我公司放单

，遭到我公司拒绝。我公司打算将货物转卖给我其它在尼公

司，但尼商已按规定办理了CRI进口手续，转卖货物必须经尼

商同意并协助办理。尼商拒绝提供任何帮助。 评析 1、近年

来，中尼贸易纠纷呈不断增加的趋势。客观原因是：尼日利

亚金融信贷体制相对比较落后，我企业与尼日利亚公司所签

合同付款方式条款中存在严重漏洞，为开展贸易埋下了隐患

。主观原因是：我出口企业缺乏足够的国际贸易经验，风险



防范意识不强；尼日利亚诚信文化基础薄弱，社会信誉度整

体不高，企业信用和银行信用较差，商业诈骗盛行；尼日利

亚部分公司经常会由于市场或其它一些临时变故寻找各种借

口推迟或恶意拒付货款。 2、按照尼通关手续规定，进口商

必须办理CRI进口手续，否则不准货物入港。在货物到港尼商

拒付货款的情况下，我公司转卖货物或退运均须得到尼商同

意，且退运手续极其繁杂。因此，不法尼商与尼海关不法分

子勾结，待货物到港后拒不付款，甚至不索要提单，最后以

无主货名义由海关拍卖，从中谋取暴利。 3、尼商业诈骗盛

行，货到T/T付款方式是不法尼商进行诈骗的惯用方法。通常

，尼商第一单信守承诺，及时付款，没有任何推迟和延误，

从而获取我公司的信任，第二单就开始诈骗。因此，在与尼

商做生意时，无论新老客户，成交量大小，均须严格支付条

款，要求以100%T/T预付；或T/T预付部分货款，其余在发货

前T/T支付；或25-30%T/T预付，其余70-75%以保兑的不可撤

销的即期L/C方式付款,并一定要求欧美等第三国银行保兑。

在与尼商签合同时，不要接受远期L/C或货到付款 D/A、 D/P

等付款方式，以防上当受骗。 100Test 下载频道开通，各类考

试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


