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8_AF_81_E8_A1_8C_E5_c28_33427.htm 在进口信用证业务中，

如果国外不符点出单，作为开证行应该怎么办? 目前，国内一

般银行的做法是：粗审单据找出较明显的不符点，批注在来

单通知书上，连同单据交开证申请人，并请其告知开证行对

不符点单据的处理意见，据此开证行决定是否对外拒付。 采

用此方法大致出于以下几方面考虑： 一、开证行可大大减少

对外拒付的次数，从而维护良好的对外形象。因为只有在申

请人拒受时，开证行才对外拒付。 二、手续减化，银行工作

量减少。具体体现在审单以申请人为主，减少了银行审单工

作量；单据交申请人，减少了银行保存的单据份数；拒付次

数减少，从而减少了银行办理对外拒付手续的工作量。 三、

将拒付与否的决定权交给申请人，较受申请人欢迎，有利于

增进银贸感情。 然而，上述做法的优点却正是开证行的风险

和隐患所在。 风险主要集中在远期承兑信用证上。如果申请

人接受不符点单据的决定始终不变，开证行对外承兑不会有

风险；但如果申请人在开证行承兑后又改变了决定，要求拒

付，则开证行的处境就十分难堪。这种情况并非少见，因为

申请人做出拒付与否决定的依据很大程度上并不在于单据本

身，他考虑的更多的是货物本身和市场行情等因素。一旦这

些因素发生了变化，出于自身利益的考虑，申请人便会要求

银行在原先承兑的情况下对外拒付。然而银行的承兑行为却

不大容易改变，因为此时银行要承担的是无条件支付责任。

假如申请人申请法院下达禁付令，开证行一来受制于法院禁



令，不得对外付款，二来要受制于票据法的规定，必须对外

付款，其处境之难堪可想而知。即使最终得以对外支付，其

信誉已受损失。实务中，开证行为防患于未然，往往与申请

人约定：由此可能产生的一切后果由公司承担。 此外，将不

符点单据提前放给申请人也会给开证行带来风险。UCP500规

定：如开证行未能代为保管单据听候处理或退回交单行，将

无权宣称单据与信用证条款不符。不排除这种情况：申请人

拿到单据后立即提走货物，但却为了拖延付款时间而要求开

证行对外拒付。而开证行考虑到与申请人的关系，便在不掌

握单据的情况下对外拒付。这种做法有时会奏效，但万一被

发现，则开证行非但要对外支付本金加利息，而且信誉也会

受到损失。 信誉是银行最宝贵的财富，是银行利益的根本。

经营何种业务，维护信誉都会摆在首要位置。经营信用证结

算业务也是如此。那么，在对不符点单据处理过程中，如何

做才能真正维护银行信誉呢?笔者认为，正确理解信用证结构

特点，牢牢把握合理拒付这一武器是关键。 信用证是银行有

条件的付款承诺，单证相符是开证行付款的前提条件。单证

不符时开证行拒付，这是开证行的正当权利，并不会因拒付

而影响开证行的良好形象。不符点出单往往是贸易纠纷的前

兆，而拒付可使开证行主动将自己的身份变为代收行，从而

免除付款责任，避免日后的诸多风险。当然，在具体操作时

为了使拒付不至于显得过于生硬，可借鉴某些国外银行的做

法：先表明拒付，再声称将联系申请人接受单据。 开证行对

不符点单据的合理拒付，不仅可以更好地维护银行利益，而

且对于规范信用证业务操作、发挥信用证结算方式对买卖双

方的保证作用具有深远意义：一方面，开证行的拒付可促使



受益人走出信用证业务中偏信申请人信用和承诺、轻视单据

制作的误区，加强制单工作，提高制单水平，从而减少不符

点出单，确保得到开证行对自己的付款保证。另一方面，开

证行先拒付，后联系申请人接受单据可为申请人争取到更多

的调查取证时间，受益人如真有违约行为，也有可能在承兑

前被及时发现而不至于匆忙承兑后又对外拒付，造成银行信

誉及自身利益的损失。基于这两点，笔者认为，开证行的合

理拒付也是会得到买卖双方的理解和支持的。 100Test 下载频

道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


