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5_85_B3_E7_94_9F_E4_c28_33720.htm 1.生产性企业选择外贸

公司首先要清楚你自己的目的。 （1）如果只是用外贸的进

口权，就不用多虑，只要找一个规模大，不会轻易停业的即

可。 （2）如果是用外贸的出口权，就复杂一点。关于收汇

：生产性企业，外贸和银行三家共同签定一份协议，指定由

国外汇入的货款直接调汇并进入生产性企业的帐户。关于出

口退税：生产性企业必须冒一定风险，存在退税款被外贸占

用的可能，只有大家自己判断了，我建议最好找朋友做过的

，实践证明信誉好的外贸，不要只看规模和道听途说。 （3

）如果你需要外贸的订单，就要知道任何人的劳动都是有价

值的。不要只看到外贸挣了多少钱，想想他们付出了多少劳

动，企业是为利益而生存。 2.有一位朋友曾问为什么外贸收

到出口信用证后不能交款提货？我不知道你给外贸多少代理

费，作为企业，运用资金是需要成本的，并且期望一定的回

报，如果风险大于回报，生意难成。 3.我个人认为，应把现

有的外贸公司分为两类：传统型和现代型 传统型：有广交会

的展位，业务操作多年来一成不变。 现代型：贸易电子化，

目的明确化，并与传统的操作形式相结合（展会.考察） 4.产

业的分工明确有利于社会发展。 100Test 下载频道开通，各类

考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


