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8_B4_B8_E6_8A_80_E5_c28_33797.htm 今年4月底，乌鲁木齐

外贸经营户章先生与西亚某国一家公司签订了一份木材订货

单，该公司发来的一份铁路运输单复印件，但运输单上公司

的名称却前后不一致，对方称，由于公司没有外贸进出口权

，只能挂靠在其他公司名下做外贸生意。章先生虽有疑虑，

但还是交付了20万元的大货保证金，并在合同规定的时间内

发了50％的货。 但半个月过去了，杳无音讯； 一个月过去了

，石沉大海。 章先生千方百计托人打听，答复是这家公司早

已注销。 此时他才意识到自己上当了。 同样的事情在其他市

场也屡有发生，手法如出一辙。 今年3月，私企业主李先生

在报纸上看到一条招商信息，某公司希望寻求一位合作伙伴

，合作各种外贸加工订单。于是他来到该公司，并与其签订

了一份总额2900万元的服装加工订单。然而，在交了10万元

左右的先期费用后，这家公司在通知他去拿预付款的当天突

然人去楼空。李先生联系了十几个被骗单位进行调查，发现

诈骗公司远不止一家，而且是网络化、职业化的分布在许多

写字楼。他们以海外市场外商采购等为诱饵，利用与外商的

假合同，骗取那些渴望出口产品的企业预付各种费用，牟取

暴利。 李先生说，他们的外贸知识极为专业，对外贸流程也

极为了解，营业执照很齐全，工商、税务手续都有，我始终

也没看出来他们怎么骗我的。 那么，如此“专业”的外贸骗

局是如何产生的呢？边疆宾馆经营户闫先生为我们揭开了谜

底。 闫先生说，首先，这些诈骗公司要找一些有关办理企业



登记，取得营业执照的专业代理公司，用一些假身份证取得

法人营业执照、税务登记、进出口权及海关的一些相关手续

，这些手续要做到有案可查，以备客户查询。然后就是租办

公室，要找比较豪华的写字楼，这样才有气派，让客户更容

易相信。 至此，一个硬件、软件都“完备”的诈骗公司已经

形成了。下一步就是在平面媒体做广告，然后坐等那些渴望

出口产品的企业、老板上钩。 一些人看到广告与诈骗公司取

得联系后，诈骗公司先用虚假的订单稳住这些企业，然后是

谈价格，并让他们回去报价，准备样品，让这些企业来回奔

波。这样受骗企业就产生了一些费用，已经欲罢不能。然后

诈骗公司就通知你，我们要去考察了，让你出一些考察费用

。考察后签订单让你交付大量保证金，你要按合同规定的时

间交货，然后再交一些港务押金如租车、订柜，以及报关的

费用。这时，企业觉得前途一片光明：订单有了，预付款马

上就到，心放到了肚子里了。 至此，一个精心策划的骗局就

算完成了，这些诈骗公司拿上钱之后，马上就人去楼空，不

知所踪。只剩下那些受骗企业呼天抢地。 随着新疆对外贸易

的发展，这种诈骗屡屡发生，已经成为困扰新疆外贸市场的

问题。 问题的“症结”在哪里？ 在上世纪90年代初、中期的

边疆宾馆，外商若想赊款必须将护照押在经营户处，甚至要

专门留下一个人作“人质”，款到人才能走。但在目前的新

疆外贸市场上，先发货后交钱已经成为一种普遍现象。在边

疆宾馆，曾有一位经营户在一单生意中赊货2700余万元，赊

账的结果往往是货到钱未到，经营户损失惨重。边疆宾馆的

商户几乎每个人都有一笔或更多的死账、呆账。这些死账、

呆账中有一部分是由于客商经营不善，无力偿还，但还有为



数不少的一部分是被境外的诈骗公司骗走。 火车头外贸城王

女士说：“中西亚国家很多皮包公司就是利用这种情况在新

疆外贸市场上行骗的。货到后，公司马上注销，人也不知去

向，经营户只能自认倒霉。” 毫无疑问，没有完善的货款结

算体系已不仅仅是单纯的被骗问题，它已经在很大程度上影

响了商户的利润，建立安全的货款结算模式已成为众多商户

共同的心声。 如何“解”市场之“痛” 火车头外贸城，作为

新疆乃至我国西部最大的专业外贸商城，已经意识到了这一

点。在货款结算上，他们将引用目前国际上比较流行的“承

兑交单”制，降低外贸交易的风险。 按照火车头外贸城的设

想，在火车头外贸城的外贸交易中，经营户和客商签订合同

后，双方可将订金、大货保证金等存在银行专用账户中，然

后银行各给双方一个回执。客商回国后，将双方合同中约定

的全部或部分货款打入银行账户中，此时，经营户还无权取

出账户上的存款。接到货款后，银行通知经营户按双方合同

约定发货。货到后，客商通过银行通知经营户取走账户内的

货款和订金。这种模式最大的好处就是利用银行的诚信作担

保，使双方的贸易往来能在一个相互信任的基础上进行。 据

介绍，到目前为止，火车头外贸城已在中西亚及俄罗斯各国

建立了10个分公司，5个办事处，这些分公司和办事处在负责

招商的同时，还肩负着另外一个重要使命，那就是收集中西

亚客商的信息，并将这些信息反馈给外贸城的经营户。这样

，经营户在进行外贸交易时，可以根据这些信息最大程度的

避免风险。如此庞大的信息网，再加上先进的货款结算制度

，火车头外贸城将给经营户提供一个安全、稳定的经营环境
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