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E6_97_B6_E5_BF_c28_33803.htm 本节我们来彻底弄清楚外贸

行业中最独特、有趣而神秘的东西---信用证。基本上每个做

外贸的人早晚都将会接触到它，至少是听说过。初次见到信

用证的时候，看上去是一叠密密麻麻充满术语的令人望而生

畏的文件。那么，它到底是什么？首先得从外贸的难题商业

信用谈起。 为什么要信用证？ 我们不难想象和体会，国际贸

易的确是一个颇具风险的行当。大宗的货物和款项在国际间

传递交易，各国商人语言不同，法律各异，相隔万里，交易

时甚至没有见过面，交易耗时也长。生意场本来就是个尔虞

我诈的战场，更何况面对的是遥远陌生的客户。 如果像菜市

场买个西瓜那样一手交钱一手交货自然方便，可是国际贸易

不行，即便在科技发达的现在，货物从深圳港口海运到欧洲

，也需要在海上跋涉20多天甚至1个多月，同样地，一笔款项

从国外银行转至国内银行，辗转几天到半个月一点也不奇怪

。这样一来，国际贸易买卖双方自然会颇有疑忌。 作为卖方

，首先担心买方订了合同，到时候却不要货。须知国际贸易

一般交易量都挺大，卖方备货费时费力，万一届时买方毁约

，大批货物积压在手里可就头疼了。更何况很多时候货物是

按照买方要求而定制的，想转售他人都很麻烦。其次，担心

把货物交付买方后，买方拖延付款甚至赖账。毕竟海运费用

不菲，比如一个20尺标准集装箱的货物从深圳运到欧洲港口

，单程的海运杂费就远远超过1万元人民币。即便能保住货物

不被骗走，往返运费也吃不消。因为有这些担心，卖方自然



希望买方能在签订合同以后就支付一部分定金预付款，或者

在交货运输之前把货款结清。 作为买方，则担心卖方不能按

时、按质、按量地交货。同时，也不愿意提前就把货款交给

卖方，一来占用资金影响生意周转；二来万一卖方出现纰漏

，买方隔着万水千山地也很难费力追讨。因此与卖方相反，

买方自然希望能先交货，查验无误了再付款。 当然了，理论

上是有国际贸易惯例，有仲裁，有法律，可生意人都知道，

不到万不得已，打官司实在是劳民伤财，胜负难卜。再者说

了，现在大多是有限责任公司，而且注册一家公司玩儿似的

容易，真要出事了咱找谁去？归根结底，国际贸易最头疼的

就是一个“信用”。而货、款的问题，光凭双方的商业信用

是很难协商解决的，尤其是刚接触没多久的客户。 怎么办？

找居中的担保人。找谁做担保人？找银行。为什么找银行？

因为银行有钱呵，实力雄厚比较信得过，出了事情能担带得

起。而且世界各国对银行的管理和要求一般都比较高，知根

知底，不像普通的有限责任公司那样说垮就垮说跑就跑，相

对稳妥安全一些。于是，国际贸易中就形成了一种独特的做

法：买卖双方磋商交易以后，由买方出面，把交易的内容和

要求，比如品名、数量、品质要求、金额、交货期等等条款

开列清单，交给某一家银行（通常就是买方的开户行），请

银行做居中担保人，根据这些条款开立一份证明给卖方。只

要卖方按时、按质、按量交货，银行就监督买方付款。因为

买方本身在此银行开户，或交纳了一定的保证金，所以这种

银行监督下的收款是很有保障的。反过来对于买方而言，在

卖方交货之前不需要支付任何预付款，卖方交货不及时或者

不合格，就可以拒绝付款，也很稳妥，双方皆大欢喜。这样



一来， 国际贸易商之间的商业信用就得到了银行的担保证明

。这份证明“信用”的文件，就是传说中的“信用证”，英

文全称Letter of Credit,行话简称L/C。 这里面有个关键的因素

，就是咱们上一期内容里谈到的外贸“单证交易”的特性。

用一套单证来代表货物，这样就使买卖双方、银行之间的运

作成为可能。在信用证中，对需要哪些单证来代表货物作出

详细规定。卖方按照约定的交货期限把代表货物的这套单证

交给银行，就等于是把货物交给了银行。银行不需要跑到仓

库去验货，只需要检验这套单证即可。单证符合要求就意味

着交货合格，就必须付款给卖方。 可见，对于信用证来说，

单证是最核心部分。一份信用证的主要内容也正是细致入微

地规定单证的。包括需要哪些单证，每种单证需要几份，单

证由谁出具，何时出具，甚至详细到单据上的字句如何表述

。这样谨慎的做法，就是为了能够使这套单证最大程度地准

确反映货物本身和交付过程的情况，制约卖方造假的可能。 

信用证是个啥玩艺儿？ 信用证简单地说就是这么一个东西：

列明了交易事项条款要求，由银行居中做担保，卖方拿到信

用证以后，只要按照信用证的要求交货并准备好信用证上规

定的所有单证，交给银行，就能安全顺利拿到货款。 举例，

买方是一个美国公司，开户行是花旗银行；卖方是一家东莞

工厂，开户行是中国银行。最常见的信用证具体操作步骤，

是美国公司向花旗银行提出开证申请；花旗银行接收申请，

开立信用证，并传递给中国银行；中国银行接到信用证以后

，通知东莞工厂，并把信用证交给东莞工厂；东莞厂据以备

货制单，完成交货后，把全套单证交给中国银行。中国银行

审核无误后，可以直接付款给东莞厂，或者暂不付款而将全 



套单证转交给花旗银行，由花旗银行付款。 100Test 下载频道
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