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https://www.100test.com/kao_ti2020/33/2021_2022__E6_B5_85_E8

_B0_88_E5_A4_96_E8_c28_33828.htm 在国际贸易业务的具体

操作中,当你通过艰苦的努力,终于获得了客户的定单,那么你

要及时和准确地向工厂下单,这时侯,你最好制做一张下单的表

格,将客户的要求明细化,比如产品是由何种材料制作的,需要

印什么颜色,对产品的性能有何要求,内箱及外箱文字的印刷内

容,如果是广交会成交的,已经确认的样品,按该样品安排生产

即可,一般就 不需要再寄样品.如果是在平常的业务交流洽谈

成的生意,那就要根据客户的具体要求,制作样品寄供客户确

认,这样才能保证不出差错.如果单子比较大,你要经常到工厂

了解生产的进度. 而站在工厂的角度,一定要认真对待定单,要

做好服务工作,还有在产品的生产过程中,要经常到车间了解生

产的情况,把好产品的质量关,因为客户注重的是结果,也就是

产品的质量,而做为外贸及工厂,不仅要注重结果,更要注重过

程,没有对产品的生产各环节认真细致地进行检查,就很难生产

出符合客户要求的产品质量. 总而言之,要做好每一笔对外出

口定单,都要精心准备,科学安排,在不影响企业效益的情况下,

在能够经过努力就可以做到的,都要满足客户的要求.要以市场

需求为导向,以市场行情为报价基础,以服务创新为根本,以研

发竞争作为企业发展的动力,以客户为中心,以科学管理为出发

点 ,要经常换位思考,比如你是做外贸的,你要把自己当做你是

工厂和客户,而工厂也要站在外贸和客户的立场,来考虑如何完

成手头的定单,只有这样,生意才有可持续性,也才能得到互利

双赢的良好效果.工厂才能实现志存高远,创新无限的目标,成
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