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8_B4_B8_E6_8C_87_E5_c28_33834.htm 作为一个外贸业务员也

有1年半了,对于前段时间的付出,多少也有了收获,不至于望着

天的光棍!业绩不是一只独秀的情场高手,也有固定恋人稳定家

庭!日子虽没有汽车洋房的惬意,但也不至于风餐露宿的狼狈,

同样是新人一个脚印,一个脚印的走下去,一切都会好的!这是

我的一点心得和大家分享! 我对客户都感觉是在找青年里的初

恋的感觉,暖暖的,没有欺骗,人家问我什么我的会告诉,毕竟一

笔成功的生意就像是一场成功的恋爱,总后两个人可以走到一

起,现在面料市场的拼价都很凶,但是拼到最后吃亏的还是中国

人,老外可以不要价格低的,现在讲克重,克重不到,我不要.然后

就损失一点定金,让你的现货变库存,你又能耗多久?以次充好,

不是我们泱泱大国的强项,但是我们常常就是犯了这样的错,让

原本纯真的恋情,变的不诚恳!接下来的恋爱还怎么谈? 客人永

远都不是笨蛋,更不是智商和情商在你之下的傻瓜!很多的东西

还是透明化的恋情会博得客人的爱和理解! 有话就在桌上说,

大家都明白,你要去南美市场的价格底,我的品质就是这样的,

你看看行不行?去欧洲市场的价格高,但是品质有保障,这样的

问题在桌面上就大家都说清楚,这样是最好的,不要到除了问题

在问题才说话,这样分手的机会一定很大!除非你真的是有你自

身的魅力和优势,她还会留下,但是彼此之间都已经不在有一种

叫做真诚的东西!假使,有一天出现了一个和你一样有实力的

人,客人依旧会选择重新开始一段感情!一段没有欺骗的感情,

这样你的客人就会离开你,寻找一个更合适的人,开始合作! 做



人,做事,找客户真诚一点,最会有一天客人会记得你,在合作的

时候,有言在先的问题,他也会体谅你,配合你一起解决问题,这

点我深有体会,我的一个客人,在我刚开始合作的时候,我一直

很积极的配合他的工作,就算是在晚我也会将样品拖车给他,色

卡打了之后也会很好的配合接下来的工作,就这样恋了5个月

给了我一个40HQ的柜,在生产中我也有我的失误,他还能理解

和体谅我也真的很开心!终于在今天晚上我们的柜进舱了! 希

望在以后的日子里,这样的事情我们可以再一起好好的渡过以

后的难关和困难!谢谢大家和我在一起走接下来的路! 谈客户

一定真诚一点,以后的道路真的会宽很多,还没有开始恋情的业

务员,不要着急,心急了就不会自然的面对客人,就只有无聊的

一夜情,以后又要在找.与其一夜的激情,还不如长相守的安稳!

只要你不要急,真诚,一定会遇上好的客人的! 此文献给所有急

于找客人的新业务员! 心态好一点,做人真一点,四体勤一点,客

人会的!千万不要眼红人家的客人,因为在你之前已经投入了很

多的真诚! 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。
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