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https://www.100test.com/kao_ti2020/33/2021_2022__E4_B8_AA_E

4_BA_BA_E5_81_9A_E5_c28_33867.htm 经营外贸的门槛在逐

步下降，比如现在注册一个有进出口权的贸易公司，只要注

册资金不低于100万元人民币，生产企业不低于50万远人民币

就可以了。但个人外贸目前还不可以，也不能方便开立外币

账户接收货款及L/C。 根据大家总结，目前个人外贸主要有

如下几种方法予以应对： 1）个人可以通过一家有进出口权

的外贸公司做代理，与该代理公司签订代理合同或协议。这

个合同或协议可以是一单一签，也可以签一个长期的，这要

看你的业务情况而定。那么，这样国外的汇款（货物的结算

款）必须通过代理公司来结算，这样才可以完成出口收汇核

销和退税环节。 这里要注意的是要仔细核算各项费用（包括

代理费、退税资金占压的利息等等）成本，以及退税是等实

际退下来后再由代理公司反还，还是先由代理公司垫款？这

要事先计算好，并在代理合同或协议里约定。 2）如果每笔

订单的货物数量不多，体积也不大，重量也不重，可以采用

邮寄的方式安排运送货物。这样可以直接由个人收款和直接

操作，但不能退税，当然也无须核销。 3）同样，体积也不

大，重量也不重的货物，还可以采用托人或自己或客户在乘

飞机往来时随身携带的方式安排运送货物。但相对来说比较

麻烦。 目前流行的第四招： 4）注册一个香港公司，这样就

可以在国内拥有一个方便操作外币离岸账户。以香港公司名

义出口，出货交给货运公司，叫买家将货款打到您的公司账

户，你在国内就可以提外汇，还能接L/C了,香港公司的良好



国际形象对你业务也有很好的帮助，可谓一举三得。注册的

成本也不是很高，目前不少中小型出口公司也普遍用这种方

式。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请

访问 www.100test.com 


