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算机专业（美国伊利诺伊大学厄本那－香槟分校 张剑青） 1. 

当初读专业前，不知道的重要信息以及存在的误区。 对计算

机专业有了解，但脑子里没有把它上升到科学的高度，只是

觉得是要学会如何把计算机应用到实际领域中去，觉得计算

机仅仅是一种工具。对计算机学科的分类也不是很清楚。直

到读完本科，乃至接触到研究课题时，才逐渐明晰。 计算机

学科经过半个多世纪的发展，已经成了一门相对比较独立的

学科。 2. 请列举这个专业最好的三点和最不好的三点。 优点

： 1） 实事求是讲，在诸多专业里的平均起步收入应该是很

高的 2） 就业面比较宽，对于一个本科毕业生，各个行业都

可以找到合适的工作。 3） 计算机科学本身还是很有挑战性

得，经过一段时间得接触，可以找到自己喜欢的领域。当然

这个前提是你喜欢计算机。 缺点： 1） 是个学校都有计算机

系，就业市场是大，就业竞争也很激烈。你得想明白，你比

别人强在哪，特殊在哪? 2） 一门快速发展，日新月异的学科

，时时刻刻都有新的理论，知识，产品被推出。如果想在这

个行业做好，无论作哪个层次，都得不停地充实自己。 3. 结

合贵校情况谈谈该专业出国的难易程度，相对出国、读研、

找工作的比例。 从申请总人数与最后成行的人数比较来看，

计算机专业并不是很好申请。尤其是最近几年美国经济不景

气，IT行业泡沫破裂以后，美国各大高校的计算机专业的招

生人数总体下降。 03/04两年的表现尤其明显。03年我申请时



，直接间接都了解到很多学校的教授都在”哭穷”。03年，

已经获得硕士学位的计算机学生的申请尤其惨烈(包括清华这

样的学校)。03年，佩恩逆潮流而行，扩招了30多人的博士，

但第二年明显”消化不良”，04年只新招了16/7人。因此，总

体上讲，计算机的出国申请竞争是相当激烈的。尽管随着美

国经济复苏，情况会有所好转，但99，00年的盛况显然是不

可能了。 另一方面，读研几乎已经成了计算机专业本科毕业

生的毕选之路。不管到底有多少人能撑到最后，以正常的水

平去参加考试，每年报考研究生的人数基本达到了总人数

的60%(以北航为例)。考研的主力军来自于一些二，三流学

校(北大清华这样的学校基本可以消化掉自己的本科生)。本

科学校不理想，通过考研能够给自己一次新的机会。考研的

目标也往往就是北航这样的的一流半/二流学校。以北航计算

机系97级为例(01年毕业)，141人的一级，25人左右保研/直博

。剩下115人，74人报考了研究生(以本校为主，应该有更多

的人想考研，不过有些拿不到本科学位，没有资格)。最后50

人留校读研。另外陆陆续续有5-6人出国留学(毕业当年走的2

人)。 目前，一般来讲，本科生的就业形势是非常严峻的，除

了本科扩招造成就业竞争激烈外，2，3年前研究生扩招的影

响也显示出来。即使停止”教育产业化”，停止扩招，目前

的招生规模也不会往缩小的方向发展。而且用人单位已经发

现硕士毕业生的能力确实比本科生高出一大截，而薪酬也就

每月多出2000，又有这么大的选择余地。另一方面，由于出

国机会的减少，北大清华近几年直接参加工作的本硕毕业生

也大大增加。无庸置疑，他们的竞争力很强(尽管很多用人单

位不敢用)。他们对高端就业市场(外企，月薪8K以上的)的竞



争冲击还是很大的。 4. 请分别阐述该专业目前在国内、国外

发展趋势。 关键看学生自己的定位是什么。 国内有3个大方

向： 1） 销售或者技术支持：主要跟客户打交道，跟商人没

什么区别。技术还会学，但就是点皮毛，用来跟客户“涂龙

”用。 工作压力大，但是如果业绩好，收入上升得很快。这

类人员还是很需要得。本科生原则上就能应付。但这几年招

硕士得也越来越多了。 2） 产品开发：主要就是译码。国内

所谓作技术主要是指这个。电信行业，金融行业什么都有。

还有就是在外企做测试和普通开发。本科生有个2，3千。硕

士有个4，5千。如果进外企，做这行可以给到8千以上。这个

需求还是很大的。不过都是廉价劳动力。国企倒反而累一些

。外企福利待遇很好。收入稳定，工作压力比起做销售小很

多。 3） 研究：这个至少得是硕士毕业。可以留校当老师，

或者去微软研究院这样真有作研究，还有就是进中科院计算

所或者软件所的。[1] [2] [3] 下一页 100Test 下载频道开通，

各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


