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受关注度最高，暑期的留学市场会出现新热点吗？为此本报

特邀请了几家知名中介公司的负责人举办了一场形势分析会

。 ■夏季留学期待突破市场低迷 某业内人士说，留学中介生

意比以前相对差了很多。消费者日趋理性，留学目的性很强

，要求学以致用。 某业内人士说，留学中介需要靠自己的服

务来维持生存。金吉列出国留学咨询服务有限公司市场部部

长王铁军分析，留学消费经过前几年的狂热期，逐渐趋于理

性，中介需要针对市场做出调整。 某业内人士说，夏季正好

是有留学意向的学生咨询的高峰期，给他们提供高质量的海

外学校信息和服务是中介需要做的。 ■留学中介今年夏季忙

什么 某业内人士说，夏季留学中介的服务热点是忙于对签约

客户的后期服务，如签证、行前培训等。 紫某业内人士说，

夏季留学中介应该做三件事。一是海外学校的申请，二是签

证申请，再有就是提高从业人员的素质。中介不但要为签证

申请忙碌，还要为2005年出国留学的工作做前期准备。因为

国外院校一般在9月份入学，高质量的入学申请材料制作大约

需要一到两个月。 某业内人士说，中介在夏季的工作主要分

两方面，第一是要办好签证。第二是使更多的想出国的人，

在今年的6、7、8月份赶上这个末班车，让学生在9月份之前

抵达留学国家。 ■中介力推特色服务 也为了这个期待中的留

学旺季，各家中介都推出了自己独特的服务。如谋留学中介

有一个专家库，专家库主要是通过联系留学回国的人员，帮



助优秀的想要出国的留学生做推荐。。另外，公司将使服务

更专业化，细分可提供的产品以及报价。该中介负责人说，

“我们今年也做了比如清华、北大一些学生的留学服务，帮

助他们成功拿到剑桥以及一些美国名牌大学的录取通知。我

们想在常规的留学申请上面，做一些比较高层次的，把中介

服务的含金量提高一些。” 某业内人士对目前中介的价格体

系产生质疑。他认为，目前中介服务费基本都是上万元的价

格。由于信息越来越畅通，出国留学的人群中，研究生已经

成为留学的主体。针对2005届想留学的大学毕业生，推出了

“留学课堂”项目，全程指导学生签证资料的书写制作，个

人计划的制作，学生可在一年的时间里接受“留学课堂”的

知识。 澳际有关负责人贾戴伊说，留学中介夏季的热点是面

对高中毕业生和大学毕业生。市场部经理李琳表示，澳际公

司考虑更多的是如何提高服务能力，包括学校的申请，优化

校方资源以及境外服务，尽量给学生提供一种更放心的高质

量的留学的环境。 ■今年夏季留学该准备些什么？ 选择留学

的学生无非有两种，签证已经在申请中，要作行前准备的一

类，另一种是准备来年出国留学的学生。对此，澳际有关专

家提醒，澳大利亚学校开学时间一般是每年3月和7月，招生

都是提前一年，所以现在是申请2005年7月的学校课程最佳时

机。不要等办理签证（IELTS成绩、经济担保时间）万事俱备

再申请学校。针对打算申请2005年9月开学的硕士课程的大学

生，专家提醒应该提前做一些准备。9月入学的申请受理通常

在同一年的2、3月份以前截止，所以中国学生应该尽早准备
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