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就象少了条腿似的，非常不方便，甚至好多工作都不要你。

所以新移民来了以后，很多人都赶着考驾照和买车。 由于经

济条件的限制，加上多数人以前没开过车，新上手的车有点

磕磕碰碰也很难免，所以先买辆旧车是普遍的选择，而且多

数人的预算在三、五千到七、八千这个范围内。这样价钱的

车，选择范围最广的是去一些小DEALER那里买，因为厂家

的大DEALER一般除了卖新车外，旧车一般都是比较好的留

下自己卖，差一些的就倒给小DEALER卖，所以厂家

大DEALER那里的旧车普遍都是年份比较新一些因此价格也

比较高一些的，往往超出大家的预算。 小DEALER为了卖掉

车，往往采用一些看起来比较有吸引力的东西让你下单，这

其中之一就是提供所谓免费的保修（WARRANTY），半年一

年甚至两年三年，不一而足。 别以为有了保修你这车就可以

买得放心了， 本冷水专家给你当头一盆冰水：这所谓得保修

，只不过是一场骗局而已！ 当你交了钱取车，那小DEALER

会给你一张保修卡，你这才知道，保修根本就不是卖车给你

的DEALER提供维修服务，他们不过是花点钱从一些专门提

供所谓保修服务的公司买的一个保修计划，比较常见的

如AUTOGARD等，而这个保修计划的价格大约是在100多

到200多加币。恐怕大多数人即使买了车也拿了保修卡，也从

来没看过那保修卡上密密麻麻小得几乎要用放大镜才能看清

楚的文字，到了车真出了问题才想起那保修卡，找到保修公



司，很快便傻眼了。 俺第一次买旧车也一样，不过俺拿到保

修卡就看了一遍，虽然感觉到这东西有点虚，但还没实际经

历过需要保修的情况，等实际经历过一次，才明白这所谓的

保修，从头到尾根本就是一场骗局！ 俺的车买回来刚三个月

，因为那时候没工作，开得比较少，元旦刚过，那几天都下

大雪没出门，停了3、4天，等要出门办事了，刚开出去几百

米，机油警告灯亮了。赶快停车检查，发现机油少了很多，

赶快到旁边加油站买了一瓶机油加进去，再启动检查，发现

机油泄漏严重。不敢再开出去了，赶快把车开回家，找出保

修单来准备找保修公司报修。这时又把保修单仔细看了一遍

，感觉更不对劲了。保修单上写着，只保POWERTRAIN，基

本上可以简单点理解为只报发动机和变速箱，而且要按他们

规定的时间表到他们认可的地方做日常保养，要把保养证明

寄给他们存档，这个俺做了不怕。而是只保这些东西内部有

润滑油润滑着的地方，还不包括各种密封圈密封垫之类，等

你以后开过车接触过一点维修后才知道，实际上内部出问题

的可能性极小，出问题的往往都是密封垫皮带一类的东西，

你所花的钱不过是保一个小概率事件，而你要付出的代价是

必须到保修公司指定/认可的地方做日常保养，而这些地方的

保养通常都比你自己能找到的价格贵不少。不管这么多，还

是打电话给保修公司，他们让把车拖到他们指定的地方检查

修理，告诉俺离俺家最近的地方是一个大约2公里远的地方，

要拖车去的话大约需要四、五十刀，这么贵，俺决定买一桶

机油加进去开过去，到了一看，是某些人口口声声要找的白

人修车行。他们给检查了半天，又给保修公司打了无数电话

，花掉4、5个小时后，说还是无法确定这是不是属于保修公



司出钱的范围，而且估计多半不属于保修范围，要不就俺自

己出钱修，那就可以不用等保修公司了，可以马上修理。俺

问修理要花多少钱，被告之要400出头，再加15 100Test 下载

频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


