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EF_BC_90_EF_BC_90_EF_c107_337393.htm 暑假还有两个月，

暑期游学的报名招生却已早早登场，记者近日在一些中小学

采访了解到，不少学校都已接到了中介机构推介的暑期游学

报名计划，而越来越多的学校也乐于组织学生暑期参与国际

交换生活动。一些业内人士和专家昨日对记者表示,对于短期

暑期游学，要认清目的、了解安排、选对机构、谨慎出行。

100人的代表团临时缩水一半，暑期国际游学招生冷热不均。

记者在采访中了解到， 争取更多生源是不少中介机构纷纷提

前暑期游学报名时间的主要原因。据一家中介机构介绍，该

机构今年和美国某中学合作的“暑期交换生计划”中途遭遇

波折，该计划原打算招揽100名中国学生今年暑假前往美国进

行4到6周的交流访问，由于报名人数不够，不得不临时缩编

为50人的交流团。 短期暑期游学是否已经过热了呢？某国际

交换生机构的一位业内人士对记者表示，目前这个行业有着

一哄而上的趋势，目前的尴尬境地实则是“虚火过旺”。5年

前,上海仅有几家国际背景的交换生机构在试水“暑期游学”

，而现在许多不具备组织能力的机构抱着盈利目的也纷纷挤

进这一行业，“高额的签证费和回国的‘保证金’是他们盈

利的主要来源”。 记者采访中发现，不少盈利机构的介入已

让游学的目的稍稍变质，国际游学的原来目的是在感受异国

文化中增长见识，在人际交流中增强语言应用能力。而沪上

一些游学中介为了吸引家长和学生报名，单纯提高英语能力

已成为招生广告的主打内容。 最离谱的是，曾有报名参加英



语游学的学员发现，到了英国后给他们上英语课的竟然是在

当地进修的中国老师，简直就是把国内的暑期英语班搬到国

外上课而已。 “如果单纯是学习英语，暑期出国游学还不如

在国内上培训班‘实用’。”全球历史最悠久的国际交换生

组织之一的ASSE组织上海分部负责人告诉记者，除去游学目

的变得功利外，游学常见的纠纷还集中在行程缩水，常用的

手法是偷梁换柱，到了国外再临时更改计划。而且不少小机

构在国外的布点太少，在国内还可以和他讨价还价，出了国

就很难找到具体的负责人，只能“听天由命”。 -选择暑期游

学机构尽量找有国际背景的组织，重点考察其在国外是否有

充分的网络布点，通常历史悠久的非盈利性游学机构比较有

保障。 -要全面考察其形成内容，不可过分信赖广告上的煽动

性语言，暑期游学内容上不能只重学不重游，“游”、“学

”二者不可偏废。 -行前家长、学生和游学组织三方对游学目

的要充分沟通，一定要和组织方签订具有法律约束力的协议
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