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9_BB_91_E4_B8_AD_E4_c107_337634.htm “６００块美金换来

的ＰＳ（Ｐｅｒｓｏｎａｌ Ｓｔａｔｅｍｅｎｔ），竟然被

枪毙，你们赔给我！”两天前，记者在广州沙面美国领事馆

附近的一间留学咨询服务公司门口目睹一名外地大学生，含

着泪，拿着美国某大学的拒信，扔向该公司⋯⋯ “出国”是

一门“生意经”，以“找中介，包出国”为招牌的出国咨询

服务公司近几年“风生水起”、成行成市，其中有成功的案

例，但关于“黑中介”欺骗的个案也并不鲜见。 对要出国深

造的留学生而言，中介真的可以搭建“通途”吗？林林总总

的中介公司中，有多少可以提供“馅饼”，又有多少铺着“

陷阱”引人踩？ 记者带着问题，采访了广州新东方学校资深

出国留学培训专家庄子。 陷阱一：故意混淆学校的性质 “在

西方教育比较发达的国家，资质较好的学校都很看重声誉和

质量，因而对学生入学的要求相当严格，学生往往需要参加

多种科目的入学考试，录取难度大，绝不是有钱就可以上的

。”庄老师严肃地说，“但有些中介常误导学生、家长，只

要交钱，上了‘预科班’，不再需要考试就可以轻松进大学

。如果钱能解决那么多问题，就不会有那么多人被遣返或拒

签了。”事实上，走“预科班”这条路，不仅远比在国内攻

读英语参加考试耗费更多金钱，而且，并不是每个“预科生

”都可以升读当地大学本科。 据了解，很多中介为吸引生源

，故意混淆学校的性质，明明只是语言学校，偏要说成是某

世界名牌大学的“预科班”。有的机构甚至提出只要肯多出



钱，就搞定学历学位，很多家长不明就里，拿着钱就“往坑

里跳”，一心给孩子创造“镀金”机会。“谁知，以为买来

的是‘学位’，却只是‘学历’；‘综合性大学’变‘学院

’。钱没了，还可以再赚，青春跑了，还可以回来吗？”庄

老师遗憾地说。 对策：上网“查户口” “一定要上网‘查户

口’！”，庄老师笑着说，“目前，互联网那么发达，任何

申请人都可以通过学校网站、官方网站了解到中介所提供的

资料是否准确，学生甚至可以通过网络直接与教授联系，摸

清底细。”他说，外国的所有注册大学或认证大学，都备存

档案数据库，几乎所有院系都把可以公开的资源挂在网上。

学生只要勤奋些，把外国的相关教育网内容“啃”下来，当

面对中介的时候，就可以做到胸有成竹，淡定自若。“有钱

能使鬼推磨”的“神话”也会不攻自破。 庄老师建议，在网

上要弄清楚学校的收费标准、奖学金发放情况、入学要求、

申请要求等基本情况，最好还能记下所选专业的老师名字、

电子邮箱、专业阵地，以备中介用“某某特别牛，但只要你

多交钱，我就可以帮你搞定”的借口，骗取感情和金钱。另

外一种方法，就是登录国内高校的ＢＢＳ，与“出国族”讨

论，增进签证的知识和技巧。 陷阱二：巧立名目，多收费用 

据了解，过去通过留学中介办理出国留学的，只需交两笔费

用：中介服务费和境外服务费，前者一般在１万元左右，但

后者比较有弹性，它包含了中介代向外方学校交纳的费用、

用于留学当事人身上的费用以及中介运营成本，因此，中介

方一般不公布各项明细账，以从中牟取暴利。 庄老师评价说

：“这些都不再新鲜，反而最近很多中介为在激烈的竞争中

求生存，而把赚钱的眼光投放在各种名目上，尤其是与学生



留学必备材料密切相关的，例如ＰＳ、推荐信、甚至成绩单

。学生为了有份‘完美’的申请材料，不惜一切代价给中介

请‘枪手’帮忙，但往往因中介不够专业，外国的大学一眼

就看出纰漏，使学生‘偷鸡不了蚀把米’，甚至上了学校招

生的黑名单。”为此，学生付出了沉重的代价！ 对策：存单

据，摒弃依赖心理 庄老师表示，目前，去英联邦国家一般只

需要１．４万元左右的中介费，到美国的则要稍微贵点。而

无论去哪个国家，实行哪种收费，留学当事人交纳每一笔费

用时，一定要搞清楚用途，是否需要这么多，千万不要忘记

索要正式收据、发票，因为一旦出现问题打起官司，这些收

据和发票都是重要的凭据，否则即使诉诸法律也无法挽回损

失。 同时，关于“暗箱”操作，“制造”材料的费用，庄老

师奉劝学生，不要花高价冤枉钱，没有必要相信中介所吹嘘

的“专业意见”，更不能拿自己的前途作赌注。如果连最基

本的诚信和实力都不具备，即使到了外国也无法完成学业。

他认为，学生如果对自己的材料没有信心，可以找学校的专

业人士提意见，或者找一些在出国留学上富有经验的民办机

构进行咨询，不断完善。 陷阱三：夸夸其谈，“水分”多多 

“卖广告”、“撑幌子”绝对是每个中介机构必不可少的宣

传手段，因为“他们只有走‘批量生产’的路线，才能盈利

。”庄老师解释道，“而要吸引‘批量[1] [2] 下一页 100Test 
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