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脸精悍。这位咖啡馆侍者已经没有在国内时叱咤风云的环境

，生活即使没给他挫折，也算有足够的教训。可他眼睛里透

射出的依然是自信的光芒。在国内，他是进了《中国包装年

鉴》的行业精英。唐志诚的经历，在大陆新移民中非常有代

表性。 强健帅气，才华横溢，狂不可抑从师长的夸奖到异姓

的青睐，把个学生时代的唐志诚宠成了真正的天之骄子

。1991年唐志诚离开大学校门时，找了个不错的机关当干部

，依然是同辈中起点最高归宿最好的。过了两年，面对日新

月异的市场形势，他又一次掌控自己的命运对面那个老处长

，就是他的未来。不要说为这个位置还要花去至少十年光阴

，仅对上级担惊受怕，对平级你挤我压，对下级恩威并用的

忙碌，就是他受不了的有这份脑力，干什么还不比当处长做

事多成就大。可在创业前，他还在为把档案放在哪儿发愁，

不要档案，铁饭碗可真就找不回来了。这些往事，成了他在

加拿大回忆的内容，当年的想法，他现在还感到好笑。如果

不来加拿大，他真不知会不会失去回忆这个功能。在国内，

上班忙工作，下班杯觥交错，灯红酒绿，怎么有心情有时间

回忆。 唐志诚不仅精明，还有眼光。随着中国商业化的加快

，印刷业会有巨大的需求量。当大多数人还在以为经商就能

赚钱时，他投资办了个印刷厂玩起了实体。接下来就是一个

创业成功的过程，为了“拿下”一位药厂厂长，他掏钱请这

位先生来了把那年头听着还新鲜的香港游。为拿到贷款，他



干脆分给一位银行信贷科长二成干股。为了实现铜版印刷，

他买海德堡机器，建烘干室，这在今天印刷行业中也算大举

动。所有的付出都有回报，一个药厂一年的产品包装需求量

是惊人的。信贷科长不仅给他弄来钱，还顺带把向自己贷款

的客户的印刷业务强揽过来巴结这尊神还巴结不过来，谁敢

惹他。那几年中国内地元旦、春节最流兴的商品是挂历，铜

版印刷的收益非同寻常。唐志诚锐意创新，在包装技术上大

胆行动，推动了几款大众食品的市场销路，他和他的企业也

进了《中国包装年鉴》。这位个体户不再是官员，在全国范

围内有点知名度，远不如侍候好几个大客户关键，他没为进

年鉴这事儿花力气。 出于各种考虑，包括自认为能在加拿大

大展拳脚的自信，34岁那年唐志诚移民加拿大。他相信自己

规划人生的水准。小伙子一身狂悍风格不减，“我能在中国

那么复杂的市场条件下生存，到了规范的加拿大，照样能行

，不就多交点税嘛。”狂归狂，真动起手里，唐志诚还是很

稳的，他对加拿大的市场考察了一年之久，没有进行任何盲

目地投资。终于，这位狂生低下了高贵的头，接受了每一个

新移民都承认的归零状态，从头做起。据说他在加拿大的转

变有普遍性，他终于屈从了命运的安排。 一位老乡说起此君

移民后的际遇变化，乐得腰都弯了：“我在温哥华大街上遇

到他，当时还没找到合适的工作，但一脸不屑，那意思他这

样人，啥没见过，怎么会去打工，怎么会拿一小时十元八元

的工钱。又过两个月，我给他打电话，问他在干什么。小唐

说他学学英语。我说你是学英语，谁都得学英语，我问你干

什么呢。他还是说学英语。我说我问你现在做什么呢，他结

结巴巴说他在一家咖啡馆当侍应生，方便学英语。可乐死我



啦，学英语上那儿学不行，非去咖啡馆！” 从一名掏钱办厂

“养活”几十名工人的资本家，变成一名从资本家手里拿工

资的雇员，唐志诚经历了怎样的心路历程，只有他自己知道

。他没有想到，突破语言障碍那么难，而语言障碍后面的人

文障碍更大。这个在中国一向如鱼得水的强人，在加拿大快

成可怜虫了“我就像手脚被人绑住了一样。” 唐志诚去当侍

者了。他现在不太透露对当侍者是否有“一小时十元八元”

以外的动机，这可能连他自己也不清楚。当侍者应该是暂时

的，可会不会成为一个长期的打工者，像那些肤色不同的拿

着时薪的人们一样，年复一年地做下去，唐志诚同样不清楚

。但他短期内还没有回国的想法：“我不是回不去，是现在

还不想回去。我不信在这里打不出一片新天地。”那种咄咄
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