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E5_8A_A1_E5_B8_c29_34555.htm 香港是我国对外贸易的最大

窗口，同时也是世界上最大转口贸易的港口城市之一。在世

界经济一体化和各国经济区域化迅猛发展，世界资源与高科

技互为依存，发展气势咄咄逼人的形势下香港与内地的经济

必将更趋紧密，最后融为一体。 在进出口贸易中，港商的多

数资信情况较好，守信有度。然而也有少数个别不法港商，

不是依靠生意场上的正道贸易行为和国际贸易规则与大陆企

业进行正常交易和交往，而是自交往初始就图谋不轨，暗藏

杀机。他们其中有的“明修栈道，暗渡陈仓”为以后的欺诈

鸣锣开道；有的专营“偷鸡摸狗”之事发财；随着上述形势

的发展和变化，他们欺诈的手法也必将花样翻新。尤其是我

国加入W TO以后，更多的企业均热衷和企盼申请加入进出口

行列，他们涉外经验贫乏，境外渠道不熟，对境外的欺诈骗

术毫无判断力和防范力。就连具有几十年进出口经验的老牌

外贸企业也均难免在艰巨出口任务的重负下上当受骗，更何

况那些从未涉足过外贸领地的新企业？一般大骗局能潜伏1

－2年，忍让数笔小额生意。他们的骗术策略是：放长线钓大

鱼，一旦取得一星半点儿信任便立即待机签订大额合同，狠

咬一口致你半死，便渺无音信。 贸易欺诈的一般做法如下：

首先漫天撒谎吹牛，夸大不说小。他们多数吹自己的企业为

跨国公司或国际大公司，资金实力雄厚，人才济济等，但经

调查证明实际只是几人小公司，或几人小作坊，资金拮据，

资信较差，甚至其中有的已经是劣迹斑斑；其次，寻找国内



熟人，勾结国内不法商人共同欺诈进出口公司，共同分利，

共同套汇、逃汇，肥自己，坑国库；其三，内外勾结，走私

不同时期不同品类紧俏商品，如：石油、汽车、不锈钢、冷

轧板、手机、电脑等；第四，持大额假知名国际大银行的汇

票、本票，以融资或投资方式赢得地方政府官员和企业的信

任，骗取和套取现汇等。 因为与台、港商人同族同种和语言

相通，加之国内地方政府和企业的国外渠道确实贫乏，及有

的官员的急功近利，另加多少媚外的心态使得港商的欺诈行

为往往成功率高于外商。而国内进出口公司几乎95％以上企

业的进出口业务均依赖国家银行的贷款，企业蒙受的重大经

济损失也就直接导致国家银行外汇和贷款受损，并易产生银

行呆坏帐。 这类不法港商一般比较喜欢寻觅国内薄弱环节，

以投资或融资救世主的身份亮相，博得暂时信任便立即引诱

企业上钩，速战速决，企业入套便立即收网提款脱身，消失

得无影无踪，这是他们的最大特点。所以，当市场经济向纵

深发展之际，当中小企业缺乏国外渠道之时，国内企业更要

警惕和严防“内外勾结”的欺诈行为。一般是开放的越宽，

骗子就越多，行骗的领域就越广。以下我们仅举发生在进出

口公司的活生生案例警示广大企业，谨防上当受骗。 案例一

：欺诈未遂 经熟人介绍，某司某处认识了港商S先生，他自

称本人所在的香港xx公司是一家跨国公司的分公司，他们全

球资产工厂多少多少，银行存款多少多少，向世界融资多少

多少，准备在大陆投资多少多少等，吹得神乎其神，令人陶

醉。似乎认识了他就像与财神相伴，巨款相舞好像立时有了

莫大的荣幸！ 与他见面几次均说太忙，没有时间同你们约会

。说找他的人太多了，尽是一些省、市的头面人物。说自己



近日大陆某省、某市、香港的漫天飞，都累昏了头，快招架

不住了等。好不容易挨到富翁有了剩余时间，再次约会见面

，商讨他对某一项目投资多少多少，某司所占比例该有多大

时的交往过程中，发现“富翁”经常说大话使小钱，非常抠

唆，而且选择的下榻经常为郊区的饭店，他说喜欢郊区的清

净。对此，有头脑的人士便打上了问号？是为清静还是为省

钱？便对他夸海口的财力产生了疑问？ 公司通过“美国邓白

氏调查机构”调查得知，该“富翁”竟是个香港人，小毛巾

作坊的小老板，欠银行一屁股债，同世界任何跨国公司根本

没有任何瓜葛。为此谈判者当即断定：他此次进大陆的目的

就是打算“空手套白狼”骗取“银子”回港还贷。真是庆幸

因警惕性较高，初始交锋就识破了“庐山真面目”，避免了

受骗挨宰。 小老板很快在香港得知是某司派人查了他的老底

，电话中气得咬牙切齿地狡辩后，再也没有在北京露面。但

后来听说骗子又南下广东，西去重庆、成都一带活动去了。

看来骗子确实胆子挺大，他是“东方不亮西方亮，黑了北方

还有南方”，简直是在国内开展游击战术，拿不到骗款回港

还债绝不收兵。可叹中国太大，媒体曝光太少，制约行骗又

无良方好药，真是大路朝天各走半边！只有自防自保。 案例

二：欺诈得手 案发的背景形势：1998年1季度企业相继召开当

年出口计划会议，并在会上特别强调扩大出口及每年递增出

口创汇任务的重要性和必要性。xxx进出口公司很快落实会议

精神，并在短期内被分配到了当年递增后的出口创汇指标和

利润指标，庞大的出口任务压得公司上下为难。他们一无老

出口商品的多余国外渠道，二无行业外熟悉的出口商品，三

无多余的出口贷款额度，四是大量的出口退税又很难及时拿



到，在这种情况下硬要完成全年不断递增的出口任务，真是

愁上加忧，唉声叹气不断。公司上下四处寻觅渠道，八面寻

找商机，跑断腿，愁断肠，时至10月，仍无任何音讯。而时

至4季度，公司大会开小会找，检查出口计划的完成进度，一

月三催，真是急煞了人。 机遇突降：正在危急之际，见了救

星，似乎拨开乌云见蓝天，一位好心的“朋友”突然出现了

。他得此信息后主动登门拜访，告知他了解的某某工厂有固

定的出口渠道，就是因为与原有的外贸公司闹翻了，至今仍

关系紧张，很想断绝这一供货关系，另换一家外贸公司做出

口代理。真是喜从天降！八方眉开眼笑，庆幸这一机遇的降
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