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4_B8_8A_E7_89_A9_E6_c31_37149.htm 一、促进专业物流业的

发展 目前全球采购、全球销售与本土化生产的趋势越来越明

显，物流业的专业化既是社会分工的必然结果，也是市场经

济的必然要求。第三方物流机构能为企业节约物流的成本、

提高物流效率，是企业的理想选择。 美国和日本的市场经济

发达，它们的物流业也很发达，日本70％的货主将物流业务

外包，在欧洲，物流服务市场约四分之一都是由第三方物流

来完成的。很多仓储和运输业务都是由第三方物流来实现。

甚至有的零售店，早上只管开门，晚上只管关门，缺什么全

由电脑管理，该送时就有人送，根本就没有仓库。 热点推荐

： 初级业务员，月薪3百到1万5！ 中国四大恶心城市排行榜 

奇女子孤身撑起外贸一片天(1) 他用8千元做成4000万的生意 

中国企业还很少有物流外包的情况，这既不利于中国物流水

平的提高，也会使企业的经营效率大打折扣。要解决这个问

题，需要通过出台相应的政策和采用经济的手段，使得生产

企业愿意拿出企业物流资源交给物流企业去运作。笔者认为

，将产品的生产与企业的内部物流剥离开，形成相互独立的

两个部分，通过税收的经济杠杆，从事物流服务企业的营业

税、调节税低于生产企业，从税收上鼓励生产制造企业将企

业内部物流与其主业相分离，从整体上降低产品的成本；物

流企业通过科学管理、提供更好的服务，从经营方面再降低

物流成本，使产品的总成本更低，从多方面降低成本，增强

产品的竞争力。 面对入世后的激烈竞争，各类企业提高竞争



能力的愿望是我国现代物流发展的强大动力。因此，中国经

济的市场化必定会带动专业物流业的飞速发展。 二、促进统

一市场的形成 我国正在从计划经济向市场经济转轨，而现代

物流是市场经济发展到一定程度的产物。目前我国还没有一

个非常明确的政府部门来管物流，甚至连物流到底算不算一

个产业还有很大的争议。物流界人士不乏这样的体会：时下

物流成了“香饽饽”，国家经贸委管，国家计委管，交通部

门管，铁道部门管，民航、邮政部门也管，至于各种协会，

只要能沾上边的，也都插上一脚。谁都管实际上就是谁都不

管，都管不好。 面对目前的“物流热”，各地都在搞物流规

划，特别是一些大城市，像北京、天津、大连、上海、广州

、深圳等。上海已明确宣布将物流作为四大支柱产业，仅物

流中心就规划设计了6个，每个占地面积都在5000亩上下；深

圳计划投资1600亿元建设物流基础设施；铁道部计划未来几

年在全国搞50个大的货场；交通部要搞50个大的枢纽，凡此

种种，不胜枚举。这本来是件好事情，但物流是相关许多行

业的一个系统工程，需要一个总的规划和协调部门。如果任

其各自为战，必然形成一盘散沙，就像前些年的基础设施建

设热、房地产热、批发市场热，一热就圈地，就是大规模的

投资。试想，缺乏统一规划、统一协调的系统工程，又怎么

能避免大量的重复建设和资金的严重浪费呢？同样浪费的还

有物流的资源。 目前要做的，一方面，要制定全国统一的贸

易、运输管理政策，进一步放宽政府的干预和管制，促进全

国统一市场的形成和货物在全国范围内的自由流动。另一方

面，要在规范市场准入的基础上，鼓励物流企业进入不同运

输服务领域，为物流产业发展创造公平的市场竞争环境。要



改变目前按不同运输方式和行业管理部门进行规划和投资的

方式，将政府在基础设施规划和投资方面的职能适当集中，

以统筹规划和布局各种基础设施，促进基础设施之间的配套

和协调发展。同时，中央政府应当加强对物流基地、物流中

心等新型物流基础设施的规划，并注意协调地区之间、城市

之间的物流发展规划。 欧盟成员国的物流整体规划就是由欧

盟物流协会统一制定的，其细化到了水运、铁运、公路运输

等不同工具运输之间的协调。欧盟能做到的，我们没有理由

做不到。 三、打造现代物流航母 眼下对中国的物流企业老板

来说，最焦急的莫过于国际上大的物流企业纷纷登陆中国的

物流市场了。一面是中国的物流企业尚处起步、发展阶段，

一面是伴随加入wto，跨国型国际物流企业的迅猛袭人，一场

你死我活的竞争在所难免。我国要运用市场机制，加快培育

一批具有国际竞争力的现代物流企业，通过改制、上市、兼

并、联合、重组等多种形式，尽快形成一批主营业务突出、

核心竞争力强的物流公司。在此基础上，以企业为主体，以

资本为纽带，培育一批具有国际竞争力的现代物流企业或企
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