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https://www.100test.com/kao_ti2020/37/2021_2022_IT_E5_88_86_

E9_94_80_E5_B7_c31_37809.htm 在首次来蓉之前就圈定了4200

万美元投资，更为大胆的是，作为全球第三大IT分销商、世

界500强企业的掌门人，美国Synnex公司CEO黄拓昨在蓉透露

，Synnex在成都投资设立的企业将尝试其最新业务，充当从

传统IT分销巨头转向供应链服务商的先头部队。 看中成都人

才“安定度” Synnex2005年营业收入56亿美元，位列全球500

强，也是硅谷15家最大的IT企业之一。 黄拓是第一次来成都

，他确认了此次投资。“一共比较了大连、西安、青岛、烟

台和成都，最后认为成都最有潜力。”Synnex曾于1999年在

北京投资成立中国公司，目前已有近500人，而此次在成都投

资成立的成都聚思力信息技术公司目前已有300多名员工。 黄

拓说，这一次投资成都是看中本地人才的“安定度”，他不

希望人才半年就跳槽。 成都聚思力信息技术公司将在9月入

住天府软件园，首期投资700万美元。不过Synnex的长远计划

是修建自己的办公大楼，按照计划，Synnex将在两年内再投

资3500万美元，目前已经购买了土地。届时员工数量将达

到2000人，无论数量还是增长速度都超过北京。 计划3～5年

内独立上市 Synnex在全球的主营业务是分销，黄拓坦言，成

都公司的营业收入只占Synnex很小的比例，因为成都聚思力

主要业务是以北美企业为对象的IT外包服务和业务流程外包

（BPO），尤其是后者，目前在全球都是一个相当新的领域

，中国几乎没有企业涉足。 “分销本身的附加值很小，而且

这个产业越来越成熟，本身的增长有限。”黄拓表示，BPO



的增长空间则很广阔，它可以为企业提供从采购、应付应收

账款、厂商返点、销售管理在内的全部业务流程，现

在Synnex每天处理业务涉及200多家供应商的1万多种产品，

每月业务量超过2亿美元。 虽然Synnex本身已经在纽交所上市

，但成都聚思力仍计划在3～5年内独立上市。 寻机并购本地

外包企业 对成都众多软件企业来说，Synnex的到来不是竞争

对手，而是合作机会。因为Synnex在成都投资的企业面对的

是北美客户，而不是从成都企业手中抢客户，况且BPO这个

全新领域，目前只有印度有少数企业涉足。 “如果你能为我

寻找一些优秀的团队，我们有很大的兴趣把他们并购。”黄

拓说，此前公司也对成都进行了一些调查，本地确实有一些

比较好的外包公司，他们希望并购对象的人数在100人以上，

并非一定要有业绩，关键是人才。 Synnex还同电子科大进行

了会晤，希望合作开设软件领域的最新课程。 100Test 下载频

道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


