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5_9B_BD_E9_87_87_E8_c31_37858.htm 全球采购基地已经从泰

国、印度等国家转移到中国，一些重要的国际组织也将采购

的目光更多地投向中国。联合国此前每年在华采购金额不

到3000万美元，现已增长到几亿美元 对国内企业来说，能够

进入跨国企业的供应链或许比现场签了多少合同更重要，因

为这意味着打开了一个有效通往海外市场的重要渠道 正如你

能在大超市看到来自世界各地的商品，国外的消费者也发现

，他们的货架上有了越来越多“ＭａｄｅＩｎＣｈｉｎａ（

中国制造）”的商品。 而在不少跨国公司的生产线上，组成

产品的工业零配件或许来自几十个国家或地区。 这些都是经

济全球化背景下跨国采购日益兴盛的表现。跨国采购，正成

为中国政府和企业愈加关注的一个经济词汇。它意味着，不

管是日用消费品，还是工业制成品及零配件，其采购来源和

销售目标都应从一地一国扩大到全世界。 在这样的背景下，

将于9月25日至28日在上海召开的首届中国（上海）国际跨国

采购大会，格外引人注目。上海跨国采购中心有限公司总经

理解震说：“我们希望为跨国采购商构筑连接中国市场的桥

梁，为国内供应商打开通向全球采购的大门。” 有专家称，

作为一种不可更改的经济趋势，跨国采购这块“蛋糕”将变

得越来越大，问题是，中国的企业做好了准备没有？ 跨采“

蛋糕”究竟多大 跨国采购又被泛称为全球采购。广义的跨国

采购是在全球范围内建立生产与运营链，采购质价比最高的

原料、人力、技术、设备等，保证产品的总成本最低。 有资



料显示，跨国零售公司目前每年的全球商品采购总量已达到1

万亿美元，其中，在中国的年采购商品额超过3000亿美元。 

中国占据的大份额有其道理。经过20多年的改革开放，凭借

市场经济转型成功，以及充裕的劳动力资源和强大的制造能

力，并抓住全球制造业产业结构调整的机遇，中国已成为许

多人眼中的“世界工厂”。而这个“世界工厂”具有产品门

类齐全、价格低廉的双重优势。 “中国是全球惟一几乎可生

产所有门类商品的国家，没有一家外国公司不看重中国市场

的销售和采购。”有跨国公司这样评价中国市场的“诱惑”

。在价格方面，与英国本土相比，在中国采购汽车零部件将

节省25％至30％的成本。 即使与韩国、印度和南非等国家的

比较中，中国的优势依然明显。例如，大体来说，韩国的产

品技术优势超过中国，但成本过高；印度、南非等国产品价

格与中国大致相当，但质量和物流方面不如中国。在今年4月

举行的首届中国（上海）国际跨国采购大会新闻发布会上，

商务部副部长魏建国曾表示，全球采购基地已经从泰国、印

度等国家转移到了中国。 一些重要的国际组织也将其采购的

目光更多地投到中国。魏建国在同一场合介绍，联合国此前

每年在华采购金额不到3000万美元，现在已经增长到几亿美

元。据悉，本届跨国采购大会将特设联合国采购展区，联合

国与采购项目相关的7个委员会将设立展示区，进行项目推介

。 不过，潜在的中国经济优势如何转化为成功的采购行动？

国内企业尤其是中小企业，如何从宏观的经济“蛋糕”中分

得自己的一块？ 已建平台优势何在 “企业要成功进入全球供

应链，需要一个平台。中国（上海）国际跨国采购大会正是

把国际采购商、国内供应商集聚到上海，为中国企业提供这



样一个平台。”解震表示，这样一个平台的建设也符合上海

建设“四个中心”的战略。 从2001年开始，上海市有关部门

经过深入研究后提出，上海建设国际经济、金融、贸易、航

运中心之一，需要一个跨国采购平台。“国际采购所涵盖的

范围，几乎把建设‘四个中心’的所有内容都覆盖到了”

。2002年，上海跨国采购中心成为由上海市政府组建的跨国

采购促进机构。当年9月，举办了第一届跨国采购洽谈会，17

个国家和地区的56家国际采购商参会。 今年，已连续举办4届

的跨国采购洽谈会升格为国家级，由商务部和上海市政府共

同主办，并辅以高峰论坛。 解震表示，他们并不看重每届洽

谈会的成交金额统计，“因为洽谈会的收效不局限在现场交

易。对中国企业来说，能够进入跨国企业的供应链或许比现

场签了多少合同更重要，因为这意味着打开了一个有效通往

海外市场的重要渠道。而对于一些采购商来说，审核、确定

一个供应商大致需要3至6个月。” 但是，前4届的成交金额一

点也不含糊：跨国采购总额从2002年的20亿美元上升到2005年

的500亿美元；全球跨国采购商累计设展334家，其中全球500

强企业52家；参展的全国出口供应商1．3万家。连带效应还

在于，跨国公司设在上海的采购机构从2002年的70家发展

到2005年的300多家。对于升格后的国际跨国采购大会，魏建

国表示，主办方将力争使其今后几年的交易金额上升到1000

亿美元。 一个“政府主导、企业参与、市场运作”的展会能

取得如此成绩，除了上海自身的经济活力和背靠广阔的经济

腹地外，还因为上海具备了一个真正的国际采购大平台的诸

多条件。这其中，既需要政府的政策支持，也需要充足和畅

通的商流、物流、信息流、资金流，还需要发达的现代会展
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