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BC_E4_B8_AD_E7_c31_37987.htm 中国企业上线ERP的成功率

是不高的，前几年有种极端的说法--失败率100%。现在看来

，这种言论有点夸张，但成功率不高，确是不争的事实。一

般的标准，是以能否成功上线，做为ERP是否成功实施的标

志。通常企业刚宣布上线成功，软件商的宣传手册中就立马

多了一个成功案例。其实，上线成功，是对软件公司而言的

，对企业来说，只是万里长征的开始，后面还有一段艰辛的

路要走。ERP上线成功，未满周岁又夭折的事，在国内并不

鲜见。上线几次，换了几个软件供应商，炒回锅肉的现象，

在国内更是司空见惯。这种结果，除了一把手不够重视，软

件的行业局限性，实施顾问的水平等客观因素外，我认为更

重要的是，大多数企业对于ERP的理解还停留在软件的使用

上，没有形成ERP文化，ERP没有渗透到企业的生产、管理和

经营、决策活动中。这样的ERP，是没有生命力的，可能会

维持一段时间，但如果企业最终不能通过实施ERP受益，放

弃将是必然的选择。 ERP对一个企业，不是面子工程，而是

企业能否持续发展的生命线，能否及时准确的反映生产、库

存、销售、成本、资金等各环节的真实状况，将直接影响企

业管理层能否正确、迅速地决策。那么，企业在上线ERP后

，该如何利用ERP，对业务进行规范和持续改进呢？ 先进

的ERP软件，代表了先进的管理思想，所以实施前需要请咨

询顾问进入企业调研，拿出企业机构、流程的重组方案，以

配合ERP软件的实施，这就是通常所说的BPR（Business



Process Reengineering，业务流程重组）。但在规范的同时，

企业一些管理上很有特色的东西将被丢弃，而这些可能正是

企业能够做到行业领先的优势所在。所以，在引进ERP的先

进思想的同时，能够保有自己的特色，打造有自己特色

的ERP将是企业的首要任务。长虹和海尔都实施了SAP R/3系

统，这两个企业却有着不尽相同的管理方式，因为各自的地

理位置不一样，外部环境不一样，产品策略不一样。企业在

实施ERP系统后，是否能打造有自身企业特色的ERP，决定了

企业能否真正从ERP中受益。如果实施了相同ERP软件的企业

没有整合自己的管理理念，都复制了相同的操作流程，所有

业务都机械操作，那在市场竞争中被对手了如指掌，处处落

于下风也就不难理解了。 ERP软件不是上帝，成功的企业并

不一定因此更成功，发展中的企业也不一定因此更快成功。

如果对ERP理解有偏差，使用方法不当，它可能会是魔鬼，

企业物流、资金流、信息流的完全脱节，带来的将是灾难性

的后果。ERP，既然叫企业资源计划，它就是一个高度集成

的软件，要求企业的各部门按流程要求配置，并且相互配合

，才能保证系统的顺利运行。哪一个环节的不和谐，都是造

成系统效率低下和错误的原因。仅仅维持ERP系统的正常运

转，这只是最基本的任务，如何通过ERP获得成本的降低、

竞争力的提升才是终极目标。企业所做的每笔投入，都是需

要回报的，实施ERP也不例外。很多企业，实施了很多模块

，从计划、采购、库存、生产、销售、财务各环节都能使

用ERP做业务，但却很少利用ERP来分析。ERP软件本身提供

了很多工具，可以对企业绝大多数环节进行科学的、定量的

分析，但实际上，系统地使用了的国内企业寥寥无几。除了



使用标准的分析工具外，企业还应根据自身特点进行数据挖

掘，进行二次开发，使ERP融入企业的文化中。ERP是一种标

准，它的成功实施为企业信息化搭建了一个平台，这个平台

是否贴近企业，是否具有企业特色，将是ERP是否有生命力

的关键。 要打造有企业特色的ERP，除了要努力营造企业

的ERP文化外，建立一支高素质的信息队伍非常重要。这支

队伍的成员，应该从各业务部门的骨干中选拔，这样才能保

证队伍的稳定。这一批人，除了要懂业务外，对信息化的热

情和计算机方面的知识缺一不可。这些人，我们姑且把他们

叫成ERP的内部顾问吧。业务部门在按照业务流程按部就班

操作的同时，也会有很多疑问和一些改进意见，但他们并不

知道哪些是不合理的，哪些是可以改进的。这就要在业务部

门和信息部门之间建立一个渠道，在业务员和内部顾问之间

能够相互沟通，这可以通过企业的邮件系统、OA系统，甚至

是内部BBS来解决。我们公司的物资配送部门，每个月要处理

大量的向外地子公司发货的交货单，在做拣配业务时，每张

单据需要在微机上重复录入和确认上百笔数据，工作量非常

大，而且是简单重复的劳动。通过和信息人员的沟通，通过

编程批录入的方式，不仅将业务人员从繁重的简单劳动中解

放出来，而且还保证了数据的正确率。 企业特色和ERP的结

合，是以不违背ERP的基本原则为基础的，是对ERP的发展和

扩充。所有阻碍ERP的发展，效率低下的所谓企业特色，都

是应该被摒弃的。为什么要对ERP进行适应性改造呢？这是

因为，企业实施的ERP大多数是行业解决方案，并不是针对

自己企业定制的，所以并不能解决企业的所有问题。当然，

也许ERP软件的咨询顾问会说，我们的软件功能强大，您的



需求我们都有解决方案。当然，好的ERP软件，好的咨询顾

问，确实能为企业解决大多数个性化配置的问题。不过，也

有很多所谓的方案并没有可操作性，都是从技术上讲完全可

行的。我所在的企业，对物料的供应商有严格的认定分级制

度，在库存管理中也要求区分供应商。但SAP并没有提供分

供应商的库存管理功能，因为在国外，物料只有合格和不合

格之分，只要是相同物料，不同供应商的品质是相当的，可

以完全通用。但在中国，这并不现实，不同供应商虽然都是

执行的国家标准，但产品的参数离散性比较大。例如，阴阳

连接器是很多机电产品都大量使用的，实际使用时必须要同

厂家配对使用，否则装配时不是太松就是太紧。在产品设计

明细表中，设计师和质量部门只对通过认证的供应商发出合

格证，这也是采购的唯一依据。所以，在BOM维护和库存管

理中，严格区别供应商就非常重要。SAP R/3本身并不具备这

种解决方案，咨询顾问提出来的方案是将不通用的相同物料

编成不同的物资代码。这从技术上是完全可行的，但熟悉企

业物流的人都知道，这样完全没有可操作性。我们在上

线SAP R/3后，仍然保留了从1999年开始运行的日领日配工艺

及配套管理系统，将有特殊要求的产品BOM维护和配套分解

交给这个系统完成，最后通过批输入方式在SAP R/3中对成本

中心发货。这个模式运行了近三年，长虹每天彩电、背投、

空调、电池、视听、液晶等产品的配套到工位都是通过这种

方式来完成。长虹的产能在世界上是名列前茅的，自制整件

的能力在国内也是首屈一指，对ERP系统和外部接口系统的

改造和整合，可以说功不可没。 100Test 下载频道开通，各类

考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


