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以后，总算于2005年春节之前找到了一家经纪公司。 春节之

后，就算是正式开始上班了，上班没几天，就到贵州出差了

（刚去的时候真是痛苦，由于本人吃辣椒不行，而贵州菜全

是辣椒，不过后来也就慢慢适应了），和当地的几个同事，

共同操作一个大的项目，项目很大，关系复杂，处理各种关

系真是颇费脑筋，不过经过一个多月的努力，还是最终搞定

了（因为涉及到商业机密，就不多说了）。 项目完成后，就

回到公司北京总部，继续操作其它项目，同时由于公司人员

不多，往往还负担其它许多的工作：保险公司谈判；监管机

构沟通，客户服务等等许多的工作，并主导制作了公司的客

户服务流程。对于我一个刚刚介入保险经纪工作的人来说，

的确学到了很多的东西，感觉自己的提升也很快。 但是，随

着时间的推移，慢慢厌倦了这个工作，倒不是因为公司怎么

样，主要是每天都处理很多事务性的工作，没有一点专长，

想想自己什么都会一点，可再仔细想想，好像自己又什么都

不精通。对于一个致力于做保险经纪人的人来说，首先需要

的是了解个方面的保险知识，但是也需要专业性的东西，需

要一份专长。而不是现在的这种状态，这中状态实在是无法

成长为一个专业的保险经纪人。 100Test 下载频道开通，各类

考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


