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保险代理公司是保险市场成熟以后的产物，是保险市场的深

化。国外保险公司主要力量应该是放在投资和产品精算上，

市场推销并不是他们的重点，更多的是由保险中介机构来承

担。但是我国保险市场巨大，发展迅速，这就给保险代理公

司的诞生和发展提供了良好的条件。 按照世贸组织的有关条

款，外资保险中介公司可在中国加入世贸组织5年后进入中国

市场。但专家们估计，这种"保护"很可能只有二、三年的时

间。在这宝贵的缓冲期里，加快对内资市场的放开，使有实

力的国内大企业和集团进入中介市场，促使中介主体多元化

成为当务之急。只有通过国内保险中介制度上的完善，在做

法上与国际接轨，加上国家政策扶持等一系列措施，才能增

强国内公司与外资竞争的实力。 保险代理公司不是专门推销

一家保险公司的产品，可以把所有保险公司的产品放在这里

，让客户挑选，以专业的建议服务客户，这是其他任何一家

保险公司不可能做到的，没有一家保险公司会推荐其他公司

的产品，而我们却是根据客户的需要，推荐最适合他们的产

品，以专业的服务打造品牌。这种模式就像开办了一家保险

超市，由保险人在专家的建议下挑选他们最适合、最需要的

保险产品。相比较保险公司的个人营销队伍,多元代理正是专

业代理公司的优势。 现在，保险代理公司的优势正在慢慢被

一些保险公司所看中。据悉，太平洋人寿计划3年内通过专业

中介渠道卖出的保费占公司总保费收入的15%，最终形成个



人营销、团体直销和专业中介三足鼎立的销售渠道格局。 保

监会对于个人营销队伍"分流"的设想如果真能实施，专业代

理公司距离"大发展"的那一天应为时不远。保监会的一份报

告认为，可以将保险公司的一部分代理人分流到代理公司。

这样，专业代理公司的人才匮乏问题将迎刃而解，而利用代

理公司的优势发展个人寿险业务的设想也将水到渠成。 同时

，对于广大的业务员队伍来说，也有很多优势：第一、代理

区域扩大为全省或直辖市；使业务人员的活动空间更为广阔

；第二、一经加入保险代理公司，只要在省会城市营业的保

险公司的保险产品都可以销售，包括寿险、产险、团险、个

险；第三、可以做到多家保险公司优势产品的黄金组合，这

是任何一家保险公司无法做到的；第四、代理以机构的形式

的存在，业务人员可免交包括营业税在内的几种税费，高

达5.525%，换句话说，就等于增加了5.525%的佣金比例；第

五、公司可为业务人员交纳基本养老保险、基本医疗保险及

大病统筹，解除了业务人员的后顾之忧；第六、新入司员工

佣金不打折。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载

。详细请访问 www.100test.com 


