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4_B9_88_E6_A0_B7_E7_c35_45401.htm 现代市场是一个开放和

充满效率的市场。对保险市场而言，开放和充满效率表现为

保险经济关系双方在这个市场中能顺利地实现各自合理的目

标。但是，保险商品具有其本身特殊性，不直接表现为一种

物质形态而是表现为一种经济保障，大多数的购买者由于专

业知识的缺乏对该经济保障不能正确地分析和评价，供需双

方往往不能立即成效。因此，在保险市场上，需要一个中介

机构发挥桥梁和纽带的作用。保险经纪人应运而生，他可以

满足这一市场供需双方的要求；一方面，投保人可以通过经

纪人迅速地在最佳条件下获得所需的保险保障；另一方面，

保险人通过保险经纪人的中介作用，可以最快地将保险产品

推销给特定的对象，并通过经纪人的市场信息反馈，改善保

险产品的供给数量和结构。保险人需要保险经纪人拓展到其

力量达不到或难以达到的业务领域。大量三资企业的建立，

为我国保险业提供了一批不同于国内业务的客户和市场。据

悉国外企业在华投资超过两亿元人民币的项目，贷款银行全

部要求在保险方面聘请经纪人公司介入。由于外商企业缺乏

对中国保险行情的了解，且习惯与依托其保险经纪人来安排

保险事宜，国内保险公司难以直接与其建立业务联系。此外

，保险经纪人能活跃于再保险市场，应需要分散风险责任的

保险公司的要求，安排再保险业务，为他们寻找接受公司。 

其次，投保人需要保险经纪人为其提供风险咨询和保险管理

服务。由于风险识别、评估技术和专业知识的限制，投保人



不能认识或全面认识风险（尤其在许多发展领域和高科技领

域普遍存在这种情况），使其选择的保险保障范围和其风险

状况不相匹配，需要保险经纪人参与其风险评估，提出风险

处理方案。面对保险市场激烈的竞争，种类繁多的保险产品

，大多数投保人不可能全面了解各种保险产品的保障程度、

各保险人的财务状况、偿付能力、服务、信誉等。保险经纪

人娴熟的保险技术和广泛的市场关系，能为投保人选择适宜

的险种、公平的费率和适当的保险公司，使广大投保人避免

投保行为的盲目性。 总之，对于一个完善的保险市场，保险

经纪人是必不可少的。要使保险业正常运转，则各个保险主

体必须找到自己的利益平衡点。在各自坚守这个利益平衡点

的前提下，才能维护整个市场的平衡稳定，从而将全行业的

发展纳入良性循环。 保险经纪人是联系保险人与客户的纽带

，作为连结保险人和投保人的经营者和安排者，促成保险关

系的中介力量，势必得到越来越大的发展。 100Test 下载频道
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