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阅读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/45/2021_2022__E5_A6_82_E

4_BD_95_E9_80_89_E6_c35_45404.htm 当您想为自己和家人买

份保险时，该找谁买呢？简单说无非是保险公司，代理人公

司，营销员。哪种方法好，还真得好好比较一番。 保险公司

：保险公司的信誉好，服务周到，而且对条款，合同，相关

知识解释的很准确，很专业。但不足之处是您只能得到一家

公司的产品情况，想得到其他公司的情况就得再去别的公司

，对产品的比较也需自己完成。 代理人：代理人的服务是非

常好的，真正起到联系投保人与保险公司的作用。但相对保

险公司而言，对条款等的解释专业性稍差一些，但目前各代

理人公司很注意对员工的培训，这方面做的好多了。不足之

处也是只能得到一家公司的产品情况。 营销员：营销员可能

会遍布于大街小巷，不可否认，这支队伍对保险知识的传播

起了巨大的作用，但他们的服务也许会"热情"的让您喘不过

气来，目前寿险营销员的营销机制还不完善，个别营销员的

水平不高，往往会产生争议。 目前，随着电子商务的发展，

产生了一种网上购买保险的新投保方式。这种方法充分利用

了网络速度快，信息量大的优势，您可以迅速了解多家保险

公司的产品情况，经营情况，而且很多保险网站对推出了各

种保险产品比较的栏目，您可以轻松选择适合自己的保险。

现在，网上投保还是一种新事物，但对您买保险来说，至少

是多了一个小参谋。 在选择购买保险的方式时，最好能对该

保险公司或是代理人公司的资信状况和想要购买的保险产品

有所了解，对保险的基本知识有所认识，这样才能有助于您



购买保险，减少争议的发生，以得到充分的保障。 100Test 下

载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


