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9_99_A9_E4_BB_A3_E7_c35_45462.htm 伴随着2006年的到来，

我国的保险行业有了下列几个明显的改变 1)2006年1月1号起

，新的生命表正式启用，和1990年采用的旧版生命表相比，

我国人口平均预期寿命提高了2.85岁。 2)保险公司可自行决

定定价用生命表，因为“保险公司的涨价是企业行为”，要

涨价的话，只需备案，保监会不会限制。如果保险公司认为

涨价后不会影响业务的拓展，而且涨价对公司利大于弊，那

么涨价是再正常不过的事情了。 3)死亡率只是保险产品定价

的三大因素之一，此外还有公司投资收益率、公司费用率等

两大重要定价指标。如果将来投资环境越来越好，即使死亡

率低一些，价格也不一定会上升。死亡率是寿险、特别是年

金产品价格制定的主要因素，但是最终价格的确定，取决于

以上三个因素的综合作用。 下面我们不妨来听听保险代理人

，作为一线的从业人员，对于新生命表启用后，不同保险品

种在价钱上面的不同影响 1) 医疗保险和储蓄险种的价格几乎

没有影响 因为生病的概率和死亡概率没有必然的联系。这不

，十多年来在医疗技术提升的同时，部分病症的发病率提高

、发病年龄低龄化也是不争的事实。 对储蓄险种，几乎没有

很大影响，因为这类保险的价格对死亡率不敏感的，所以价

格几乎没有影响 2)基本养老保险是与百姓生活最相关的保险

，价格或将上涨 整体而言，新生命表比老生命表的寿命延长

了。对于养老产品而言，意味着保单进入给付期之后，保险

公司需要支付养老金的时间更长了，支付的金额也更多了。



如果寿险公司的定价遵循这一趋势，养老类的产品应该涨价

，同样的年金保险的价格也会相应增加。。 当然基本养老保

险不会出现大涨大跌的情况，考虑社会保障的稳定性，即便

调整也是一个渐进的过程。 当然具体的上涨与否还与下列两

大因素：一是定价生命表是可以自由选择的，保险公司可以

选择涨价，也可以选择不涨价，市场竞争的压力将至少缩小

涨价的空间；二是在新生命表发布之前，保险公司早已意识

到寿命延长的因素，在定价中实际上已经加了冗余系数。 3)

以定期寿险为代表的保障类产品，价格或将下降 整体而言，

新生命表比老生命表的寿命延长了，死亡率降低了。如果寿

险公司的定价遵循这一趋势，保障类产品的价格应该下降。 

“保障型产品占的比例越高，生命表的改动和费率影响就较

大。但是，对于保险公司认为死亡风险较高的人群，价格反

而可能上涨。 4)介于保障和储蓄之间的终生寿险，影响也是

持中等水平。 谈了这么多，我想在这里提醒广大消费者，第

一不要轻信市场中关于保险涨价跌价的小道消息，第二在新

生命表实施之后，购买保险产品时，还是需要要综合考虑公

司信誉、服务和价格。 [备注] 生命表又称为死亡表或寿命表

，全称是“中国人寿保险业经验生命表”，用于描述某人口

群体死亡规律的概率分布。简化举例而言，同一天出生

的10000个人，保险公司对他们进行追踪调查，等他们全部亡

故，统计出死于疾病、死于意外，以及自然死亡的不同人数

，以及死亡时的平均年龄等等，建立一个模型。根据这一模

型，保险公司可以确定各险种的费率标准。 100Test 下载频道
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